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GETrEnnT BuchBarEr Workshop:
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Strategische beschaffung von Industriemetallen

www.bme.de/industriemetalle

  Aktuelle Entwicklungen auf den NE-metallmärkten

  besonderheiten der metallbeschaffung in technischen Grenzbereichen 

  Effizientes risikomanagement und erfolgreicher Umgang mit volatilen 
märkten

Absicherung, Risikominderung, Kostenoptimierung

Bei Buchung bis zum  

31. Oktober 2018 sparen  

Sie bis zu 200,- €



MonTaG,  

3. DEzEMBEr 2018

Einkauf von Industriemetallen    |      www.bme.de/industriemetalle

WorkShopzIEl
Der Workshop vermittelt praxisnahes know-how beim globalen Einkauf von Industriemetallen. Sie informieren sich über die aktuelle markt- und 
preislage und erfahren, wie erfolgreiche Strategien und Instrumente in der beschaffung eingesetzt werden. Sie erfahren außerdem, wie Sie eine 
kostenoptimale Versorgung sicherstellen und welche möglichkeiten Ihnen bei preis- und materialkostensteigerungen, lieferverzug und risikoab-
sicherung zur Verfügung stehen.

zIElGrUppE
Dieser Workshop wurde konzipiert für leiter und leitende mitarbeiter aus den bereichen: Einkauf von Industriemetallen und rohstoffen, 
Global Sourcing, strategischer und operativer Einkauf, materialwirtschaft, Supply Chain management sowie projektmanagement Einkauf.

INhAltE

Aktuelle Marktlage und zukünftige Trends auf dem 
Markt für Industriemetalle

 ◾ bedarf und Verwendung von Industriemetallen
 ◾ Entwicklung von Angebot und Nachfrage auf dem Weltmarkt
 ◾ Auswirkungen der globalen Angebots- und Nachfragedynamik 
auf dem beschaffungsmarkt in Deutschland

 ◾ kräftespiel der marktteilnehmer: produzenten, Distribution  
und Verbraucher

Partnerschaften und Kooperationen entlang der 
Wertschöpfungskette

 ◾ Analyse der beschaffungsprozesse
 ◾ Versorgungssicherheit durch kooperative kunden- und 
 lieferantenbeziehungen

 ◾ konzeption von partnerschaften am beispiel Industriemetalle
 ◾ Chancen und risikobetrachtung
 ◾ praxisbeispiel

Optimaler Umgang mit Preissteigerungen und 
 Angebotsverknappungen

 ◾ Auswirkungen der preisentwicklung auf die lieferkette
 ◾ Aktuelle und zukünftige preisentwicklungen für ausgewählte 
rohstoffe

 ◾ optimaler Umgang mit preissteigerungen und Angebots-
verknappungen

Absicherungsmittel und Instrumente gegen 
 Preisschwankungen

 ◾ Wie Sie das risiko steigender rohstoffpreise auffangen 
 können?

 ◾ Strategien für/gegen preiserhöhungen
 ◾ Welche Absicherungsinstrumente können Sie bei 
 preisschwankungen nutzen?

‘ mit Checkliste für die praxis

Weltweite Beschaffung von Industriemetallen – 
 Methoden und effiziente Beschaffungsstrategien 

 ◾ Systematische betrachtung des Weltmarktes von Industrie-
metallen

 ◾ beschaffungsmarktforschung: Instrumente und prozesse  
bei der globalen beschaffung von Industriemetallen

 ◾ besonderheiten in der Differenzierung innerhalb des  
Global Sourcing

 ◾ Systematischer Aufbau von weltweiten lieferanten- 
beziehungen

mEthoDIk
praxisnähe durch Vorträge, praxis- und Fallbeispiele. Sie können mit dem referenten und den teilnehmern Ihre spezifischen Fragen 
 diskutieren.

Ihr WorkShoplEItEr
Holger Rogge ist Unternehmensberater und Coach mit dem Schwerpunkt Stahl und metall, und als solcher vorwiegend in Deutschland und 
Asien tätig. zuvor sammelte er langjährige Erfahrungen im Einkauf von Stahl und metallprodukten, zuletzt als Einkaufsleiter u.a. bei Vaillant, 
dem haniel konzern und der Edscha AG.

WorkShopzEItEN
 09.30 – 17.00 Uhr
Die pausenzeiten werden individuell zwischen den teilnehmern und dem Workshopleiter festgelegt.

Strategische beschaffung von Industriemetallen
Sourcing-Strategien – Absicherungsinstrumente – risikomanagement

Workshop



DiEnsTaG,  

4. DEzEMBEr 2018

09.15  begrüßung der teilnehmer und Eröffnung der Veranstaltung

09.30  Aktuelle Entwicklungen auf dem markt für Industriemetalle
 ◾ Ausblick auf 2019: Chancen, risiken und herausforderungen 
 ◾ mit welchen Entwicklungen ist kurz- bis mittelfristig zu rechnen? 
 ◾ Globale marktentwicklungen und preistendenzen 
 ◾ Entwicklung des rohstoffsektors

Dr. Peter Buchholz, leiter Deutsche rohstoffagentur (DErA) in der  
bundesanstalt für Geowissenschaften und rohstoffe (bGr)

10.15   besonderheiten der metallbeschaffung in technischen Grenzbereichen  
am  beispiel der raumfahrt

 ◾ Co-Engineering mit materialherstellern in der Entwicklung und Auswahl  
von  high-performance legierungen 

 ◾ Vertragsstrategien mit großen oEms zur gemeinsamen materialbeschaffung 
 ◾ Verhandlungsstrategien im Duopol und zusammenarbeit mit Fräsdienstleistern  

zur optimierten materialnutzung
 ◾ recycling-Strategien zur Erzielung von besseren Verkaufspreisen für Späne  

von  hochwertigen materialien
Jean-François Castex, Senior Vice president procurement & Supply Chain management, 
mt Aerospace AG

11.00 kaffee- und teepause

11.30 Effizientes risikomanagement bei volatilen preisen
 ◾ herausforderungen der beschaffung: Einkaufskonsortien 
 ◾ Erfolgsstrategien im Umgang mit partnerschaften 
 ◾ Strategien zur minimierung des risikos und effektive Absicherung 

entlang der lieferkette
Chris Groger, Senior manager, Supply Chain management, Carl zeiss Smt Gmbh

12.15  Diskussions-Special und Erfahrungsaustausch: rechtssicherheit beim 
Einkauf von Industriemetallen

 Diskutieren Sie gemeinsam im plenum!
 Torsten Althaus, leiter Supply Chain management, Fusheng Industrial Company

12.45 Gemeinsames mittagessen

14.00  round tables

 anmeldung@bme-akademie.de         |          06196 5828-201         |          06196 5828-299

Fachlicher Vorsitz und moderation: 
Torsten Althaus, leiter Supply Chain management, Fusheng Industrial Company

Forumstag

VErANStAltUNGSINhAlt
Die turbulenzen auf den märkten im 
zuge eines möglichen geopolitischen 
handelskrieges stellen den Einkauf von 
Industriemetallen vor große herausfor-
derungen. Es ist davon auszugehen, 
dass mit einer deutlichen Unsicherheit 
für die lieferkette zu rechnen ist. Auf 
welche Entwicklungen muss sich der 
markt kurz- und langfristig einstellen? 
Welche Strategien der risikoabsiche-
rung bieten dem Einkauf die größte 
 Sicherheit? Und wie kann Nachhaltig-
keit erreicht werden?

Auf dem bmE-Forum „Einkauf von 
Industriemetallen“ haben Sie die Ge-
legenheit, sich über Erfolgsstrategien 
und -methoden zu informieren, sowie 
durch best-practice-beiträge anderer 
Unternehmen potenzielle lösungs-
möglichkeiten zu sammeln. 

zIElGrUppE
mit dieser Veranstaltung richten wir 
uns an Fach- und Führungskräfte der 
NE-metalle verarbeitenden Industrie: 

▪  mitglieder der Geschäftsleitung und 
Einkaufsleiter 

▪  Industriemetalleinkäufer, Commodity 
manager Industriemetalle 

▪  Global Sourcing, Supply Chain 
 management 

▪  technischer Einkauf/projekteinkauf 

pArtNEr

benötigen Sie Informationen zu roh-
stoffen entlang Ihrer lieferketten? Die 
DERA unterstützt als staatliche Einrich-
tung die deutsche Industrie neutral 
und unabhängig mit Informationen zu 
Angebots-, Nachfrage- und preistrends 
auf den rohstoffmärkten. Wir gehen 
gezielt auf preis- und lieferrisiken ein 
und unterstützen Sie beim thema 
Versorgungssicherheit. Für Ihre Ent-
scheidungsprozesse bietet Ihnen die 
DErA wertvolle Informationen.

Deutsche rohstoffagentur (DErA)  
in der bundesanstalt für Geo wis sen-
schaften und rohstoffe (bGr)
Wilhelmstraße 25-30, 13593 berlin
tel.: +49 30 369 93 226
Fax: +49 30 369 93 100
E-mail: dera@bgr.de
www.deutsche-rohstoffagentur.de

ANSprEChpArtNEr

Für INhAltlIChE FrAGEN:
Agnes Janikowski 
tel.: 06196 5828-227 
E-mail: agnes.janikowski@bme.de

Für ANmElDUNGEN:
melanie baum 
tel.: 06196 5828-201 
E-mail: melanie.baum@bme.de

Für pArtNEr/AUSStEllEr:
roland knorr 
tel.: 06196 5828-113 
E-mail: roland.knorr@bme.de

Round Table 1: 

herausforderungen bei der beschaffung 
von NE-metallen: Einkaufskonsortien und 
rohstoff-hedging

Round Table 2: 

Welche Wertanalyse kann gemeinsam  
mit der technik durchgesetzt werden?

14.45  Vorstellung der Ergebnisse im plenum

15.00 kaffee- und teepause

15.30  Nachhaltigkeit im bausektor: kreislaufwirtschaft, labels und verantwortliches 
Aluminium

 ◾ Von den megatrends zur kreislaufwirtschaft – und das prinzip von Cradle-to-Cradle
 ◾ Aluminium: recycling-künstler und recycling-Dilemma
 ◾ Nutzen und berechtigung von freiwilligen Standards/labels
 ◾ ASI (Aluminium Stewardship Initiative): Standard für verantwortliches Aluminium

Stefan Rohrmus, manager Nachhaltigkeit, Schüco International kG

16.15  Erfolgsstrategien beim Umgang mit volatilen märkten
 ◾ Strategien für einen erfolgreichen Einkauf und risikominderung
 ◾ risikominderung durch bevorratung?
 ◾ möglichkeiten der risikoabsicherung mittels rohstoff-hedging
 ◾ Chancen und risiken in Absicherung
 ◾ hedging: Was ist hedging und wie kann dieses Instrument genutzt werden?

Jens Adelsbach, team manager purchasing pUS, U.I. lapp Gmbh

17.00  zusammenfassung der Ergebnisse und Abschlussdiskussion

17.15  Ende des Forums



1. BME-ForuM: EinkauF von inDusTriEMETallEn

Einkauf von Gussteilen und massivumgeformten Bauteilen     |      www.bme.de/guss_schmiedeteile

Ja, ich möchte am 1. BME-Forum „Einkauf von Industriemetallen“ teilnehmen

  ich kann nicht teilnehmen. senden sie mir bitte die Tagungsunterlagen (exlusive Workshop) zum preis von  
249,- € zzgl. Mwst. auf cD zu (lieferbar ca. 3 Wochen nach veranstaltung).

 Ja, ich möchte diese veranstaltung als Marketingplattform nutzen und bitte um kontaktaufnahme.

Informationen
Termine und Ort

Workshop: 
Montag 3. Dezember 2018 09.30 – 17.00 Uhr

Forum:  
Dienstag 4. Dezember 2018 09.15 – 17.15 Uhr

Mercure Hotel Wiesbaden City 
Bahnhofstraße 10 - 12 
65185 Wiesbaden 
Tel.: 0611 1620 
EZ: 130,- € inkl. Frühstück

Bitte beachten Sie, dass das Zimmerkontingent nur bis zum  
02.11.2018 gültig ist. Die Zimmerreservierung nehmen Sie bitte 
unter dem Stichwort „BME“ vor. Für Stornierungen oder Umbu-
chungen ist der Teilnehmer verantwortlich.

Teilnahmegebühren
Forum + Workshop 
Bis zum 31.10.2018 Frühbucherrabatt von 200,- € 
1.295,- € statt 1.495,- € zzgl. MwSt.
Forum 
Bis zum 31.10.2018 Frühbucherrabatt von 100,- € 
Fach- und Führungskräfte aus Einkauf, SCM und Logistik aus 
Industrie, Handel und öffentlichen Institutionen 
995,- € statt 1.095,- € zzgl. MwSt.
Anbieter, Dienstleister und Berater für Industrie und Handel 
2.095,- € statt 2.195,- € zzgl. MwSt.
Workshop 
Bis zum 31.10.2018 Frühbucherrabatt von 100,- € 
795,- € statt 895,- € zzgl. MwSt.
Bitte beachten Sie, dass eine Teilnahme an dem Work-
shop für Anbieter, Dienstleister und Berater für Indus-
trie und Handel nicht möglich ist und die Teilnahme 
am Forum geprüft wird. Die Teilnahmegebühr zzgl. Mehr-
wertsteuer ist fällig nach Erhalt der Rechnung, spätestens je-
doch 14 Tage vor Veranstaltungsbeginn. 10 % Rabatt für den 
zweiten und alle weiteren Teilnehmer werden nur bei Buchung 
der gleichen Veranstaltung zum gleichen Veranstaltungstermin 
und bei gleichzeitiger Buchung gewährt. Rabatte sind nicht 
kombinierbar. 

In der Teilnahmegebühr sind enthalten:  
Vortragsunterlagen (soweit vom Referenten zur Veröffentli-
chung freigegeben), Kaffeepausen, Mittagessen und Tagungs-
getränke

Anmeldebestätigung
Nach Eingang Ihrer Anmeldung erhalten Sie von uns eine An-
meldebestätigung. Bitte überprüfen Sie die korrekte Schreibwei-
se Ihres Namens und Ihrer Firmierung. Der Anmeldebestätigung 
sind die Anschrift, Telefon-/Fax-Nummer des Tagungshotels 
sowie die Rechnung beigefügt.

Referentenwechsel
Fällt ein Dozent auf Grund von Krankheit oder sonstigen unvor-
hergesehenen Gründen kurzfristig aus, kann die BME Akademie 
GmbH, um eine Absage der Veranstaltung zu vermeiden, einen 
Wechsel des Dozenten vornehmen und/oder den Programmab-
lauf einer Veranstaltung ändern, sofern dies nicht unzumutbar ist.

Rücktritt/Stornierung
Bei Rücktritt bis 2 Wochen vor Veranstaltungsbeginn wird eine 
bereits entrichtete Teilnahmegebühr abzüglich einer Verwal-
tungsgebühr von 150,- € zurückerstattet. Bei späteren Absagen 
wird die gesamte Teilnahmegebühr berechnet, sofern nicht von 
Ihnen im Einzelfall der Nachweis einer abweichenden Scha-
dens- oder Aufwandshöhe erbracht wird. Zur Fristwahrung muss 
der Rücktritt schriftlich per E-Mail, auf dem Postweg oder per 
Telefax erfolgen. Rücktrittsgebühren fallen nicht an, wenn ein 
Ersatz teil nehmer gestellt wird.

Datenschutz
Informationen, wie wir mit Ihren personenbezogenen Daten 
umgehen, erhalten Sie unter www.bme.de/datenschutz.  
Es gelten die Allgemeinen Geschäftsbedingungen der BME 
 Akademie, zu finden unter www.bme.de/agb.

 Änderungen vorbehalten
Bildquelle: Inok/istock.com

 anmeldung@bme-akademie.de |  06196 5828-201 |  06196 5828-299 |  www.bme.de/industriemetalle
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Bei Buchung bis zum  

31. Oktober 2018 sparen  

Sie bis zu 200,- €

Verfolgen Sie den BME in den sozialen Netzwerken: www.bme.de/social

bmE Akademie Gmbh · Frankfurter Straße 27 · 65760 Eschborn

 

gleichzeitige Buchung

Teilnehmer 1  

name  vorname

position  abteilung

Telefon  Fax

E-Mail 

Teilnehmer 2  

name  vorname

position  abteilung

Telefon  Fax

E-Mail 

Firma

Firma

straße/postfach  plz/ort

Branche

Datum/unterschrift 

Abweichende Rechnungsanschrift

abteilung

straße/postfach 

plz/ort

Mitarbeiter:  bis 50    51-100    101-250    251-500    501-1000    über 1000

For-MET
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Fax: 06196 5828-299
E-Mail: anmeldung@bme-akademie.de

skahl
Schreibmaschinentext
Sales-10




