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1 Einfuhrung und Ziele

Als eine der flhrenden Industrienationen ist
Deutschland gleichzeitig auch einer der grofiten
Rohstoffkonsumenten weltweit. Trotz der Tat-
sache, dass es in Deutschland weiterhin eine
gute Versorgung aus heimischen mineralischen
Rohstoffen gibt, existiert gleichzeitig eine starke
Abhangigkeit von importierten Rohstoffen. 2017
importierte Deutschland Rohstoffe im Wert von
162,3 Mrd. € (Abb. 1). Dies ist darin begriindet,
dass die Rohstoffvorkommen im Land zum groR-
ten Teil aus Baurohstoffen wie Sand, Kies und
Kalkstein bestehen (BGR 2017a). Bei Metallen,
Industriemineralien und vor allem Energierohstof-
fen ist Deutschland auf Lieferungen aus anderen
Landern angewiesen (Abb. 2). Um die nachhal-
tige Rohstoffversorgung mit nicht-energetischen
mineralischen Rohstoffen zu sichern, wurde als
strukturelle MalRnahme im Zuge der Rohstoffstra-
tegie der Bundesregierung aus dem Jahr 2010
die Deutsche Rohstoffagentur (DERA) in der Bun-
desanstalt fir Geowissenschaften und Rohstoffe
(BGR) gegrundet. Im Jahr 2012 hat die Auslands-
handelskammer (AHK) in Toronto, geférdert vom
Bundesministerium fir Wirtschaft und Energie, mit

dem Aufbau eines Kompetenzzentrums fiir Berg-
bau und Rohstoffe begonnen. Insgesamt wurden
weltweit sechs solcher Kompetenzzentren inner-
halb des AHK-Netzwerks eingerichtet: in Kanada,
Peru, Chile, Brasilien, Australien und im Sidlichen
Afrika (umfasst die Lander Sidafrika, Simbabwe,
Sambia und die Demokratische Republik Kongo).

Ziel dieser institutionellen MaRnahmen ist es,
deutsche Unternehmen bei der nachhaltigen und
sicheren Versorgung mit Rohstoffen zu unterstit-
zen und somit die Bemihungen der deutschen
Wirtschaft bei der Diversifizierung von Rohstoff-
lieferquellen zu flankieren, um langfristig poten-
zielle Lieferengpésse zu vermeiden.

Die AHK Kanada und die DERA haben im Jahr
2011 eine Studie mit dem Titel ,Moglichkeiten
deutscher Unternehmen flr ein Engagement im
kanadischen Rohstoffsektor” verdffentlicht und in
diesem Zusammenhang das Potenzial von acht
der damals 14 von der EU-Kommission als ver-
sorgungskritisch eingestuften Rohstoffe aufge-
zeigt (AHK-DERA 2011). Im Jahr 2017 stieg die
Anzahl versorgungskritischer Rohstoffe auf 27,
wobei Platingruppenelemente, Leichte Seltene

Stahlveredler 2,7 %
\

Edelmetalle
7,9 %

NE-Metalle
17,5 %

Eisen, Stahl
17,7 %

Nichtmetalle 1,9 %
Sonstige Metalle 0,1 %
\

Importe 2017
162,3 Mrd. €

Petrochemische
Produkte
12,6 %

> Kohle 3,6 %

N\
Sonstige
Energierohstoffe 1,4 %

Abb. 1: Wert deutscher Importe von mineralischen und Energierohstoffen im Jahr 2017

(BGR 2019).
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Abb. 2: Handelsbilanz deutscher Im- und Exporte im Jahr 2017 (BGR 2019).

Erden und Schwere Seltene Erden als jeweils ein
Rohstoff gezahlt werden (EU 2017a). Hieraus lasst
sich ableiten, dass eine nachhaltige Versorgung
mit wichtigen Rohstoffen infolge aktueller Entwick-
lungen zunehmend erschwert ist.

In der vorliegenden Studie wird der Schwerpunkt,
auf Grund der aktuellen Thematik bzgl. Versor-
gungssicherheit bei steigender Nachfrage durch
E-Mobilitat, auf den Batterierohstoffen wie Kobalt,
Nickel, Graphit und Lithium liegen. Aber auch die
fir den Handel zwischen Kanada und Deutsch-
land wichtigen Rohstoffe, wie z. B. Eisenerz, sowie
Rohstoffe, die auch flr andere Zukunftstechnolo-
gien eine grolke Rolle spielen, wie z. B. Kupfer,
werden behandelt.

Kanada ist aus rohstoffwirtschaftlicher und roh-
stoffpolitischer Perspektive ein sogenannter ,Glo-
bal Player®. Die ortlichen Gegebenheiten sind in
mehrerlei Hinsicht interessant fur deutsche Unter-
nehmen. Als ein rohstoffreiches Land ist Kanada
aus globaler Sicht einer der wichtigsten Anbieter
auf dem weltweiten Markt und rangiert auf den
vorderen funf Platzen bezogen auf die Produktion
von zwolf Metallen und mineralischen Rohstoffen,
wie z. B. Kalisalze, Diamanten, Uran, Aluminium,
Kobalt, Gold oder Nickel (MAC 2017).

Zusatzlich zu der bereits bestehenden Industrie ist
das Rohstoffpotenzial als sehr hoch einzuschat-
zen, da groRe Teile, vor allem der Norden, noch
nicht abschlieBend erkundet sind. So sind z. B.
nordlich des 60. Breitengrads noch 76 % der Fla-
che des Landes nicht vollstandig erkundet, stdlich
des 60. Breitengrads sind es immer noch 61 %
(CMMP 2019). Die Provinzregierungen haben
mehrere groRRe Infrastrukturprojekte entwickelt,
die sich in verschiedenen Stadien der Ausarbei-
tung und Umsetzung befinden. Dazu gehort z. B.
der ,Plan Nord“ in Québec (siehe Infobox) oder der
+Ring of Fire* in Ontario, ein Hotspot von Explo-
rationsaktivitaten im Norden Ontarios, in dem das
weltweit groRte Chromvorkommen sowie vielver-
sprechende Vorkommen an Nickel und Platingrup-
penmetallen vermutet werden.

Auf politischer und rechtlicher Ebene ist Kanada
stabil und transparent. Dies erhoht die Attraktivi-
tat als Wirtschaftsstandort und Handelspartner fur
Deutschland.

Im Zuge der Energiewende und der fortschreiten-
den Entwicklung innovativer Produkte und Tech-
nologien verandert sich der Rohstoffbedarf fir
Deutschland. Lithium, Kobalt, Nickel und andere
mineralische Rohstoffe rlicken in den Fokus der
Industrie. Ohne Hightech-Rohstoffe wird es keine



Kooperationspotenziale fiir deutsche Unternehmen im kanadischen Rohstoffsektor

Zukunftstechnologien ,Made in Germany“ geben
(BDI 2018). Die Bergbauindustrie in Kanada hat
einen ahnlichen Fokus auf die Forderung und
Implementierung von Malinahmen in Bezug auf
u. a. erneuerbare Energien, Effizienzsteigerung,
Kunstliche Intelligenz (KI), Digitalisierung und
Automatisierung. Diese gemeinsame Linie macht
Kanada zu einem attraktiven Investitionsland
und Deutschland wiederum zu einem attraktiven
Partner.

Die guten politischen, wirtschaftlichen und recht-
lichen Konditionen des Landes erdffnen deutschen
Unternehmen eine vielversprechende Bandbreite
wachsender Moglichkeiten, unterstitzt durch die
Rohstoffstrategie der Bundesregierung. In den
folgenden Kapiteln werden diese Moglichkeiten
detaillierter beleuchtet. Zunachst wird ein landes-
kundlicher Uberblick als Basis dienen.

Société du Plan Nord

Im Jahr 2011 hat die Regierung von Québec den
sPlan Nord“ vorgelegt. Dabei handelt es sich um
ein Entwicklungsprogramm fur den Norden der
Provinz. Uber einen Zeitraum von 25 Jahren
sollen mehrere Milliarden CAD Investitionen in
das Gebiet nordlich des 49. Breitengrades flie-
Ren, das ca. 70 % der Provinz und 1,2 Mio. km?
umfasst. Der ,,Plan Nord“ fokussiert sich vor allem
auf die ErschlieBung von Rohstoffvorkommen,
aber auch auf die Etablierung von erneuerbaren
Energiequellen und den Aus- und Aufbau von
Infrastruktur fur Transport und Kommunikation.
Zusatzlich sollen Potenziale in der Forstwirt-
schaft, in der biologischen Landwirtschaft und
im Bereich Tourismus und Bildung erschlossen
werden (PLaN NorD 2019).

Die zahlreichen Lagerstatten im nérdlichen Qué-
bec beinhalten vor allem Nickel, Kobalt, Platin-
gruppenelemente, Zink, Eisenerz und Titan. Es
werden dort aber auch noch unentdeckte Poten-
ziale von Apatit, Lithium, Vanadium, Graphit und
Seltenen Erden erwartet. Der Bergbau im Gebiet
des Plan Nord bietet aktuell 12.700 Menschen
einen Arbeitsplatz. Die 17 Bergbauprojekte, die
sich in einem fortgeschrittenen Stadium befin-
den, konnten insgesamt 22 Mrd. CAD an Investi-

Darauf aufbauend werden die Besonderheiten
im Umgang mit indigenen Bevdlkerungsgruppen
in Bezug auf Bergbau- und Explorationsaktivita-
ten dargestellt. Es folgt ein rohstoffwirtschaftlicher
Uberblick der Struktur von Bergbauunternehmen
in Kanada, im Land verfugbarer Verarbeitungsstu-
fen, der Arbeit von lokalen Verbanden sowie des
Handels zwischen Kanada und Deutschland. Im
Anschluss folgt ein Abschnitt Gber die Potenziale
ausgewabhlter Rohstoffe und deren Projekte. Wei-
terfuhrend wird auf aktuelle Themen wie Nachhal-
tigkeit, Ressourceneffizienz, Umweltschutz und
neue Technologien eingegangen, auch im Hinblick
auf die Entwicklung seit Verdéffentlichung der vor-
angegangenen Studie im Jahr 2011. Im abschlie-
Renden Kapitel werden Finanzierungsmdglichkei-
ten sowohl von deutscher als auch kanadischer
Seite aufgezeigt. Der Anhang bietet eine Liste mit
Ansprechpartnern und Kontakten zu Anlaufstellen
im Bergbausektor in Kanada.

tionen und zusatzlich 10.000 Jobs generieren. Im
Jahr 2013 gab es insgesamt 236 Explorations-
projekte im Gebiet des Plan Nord, von denen
einige in den nachsten Jahren einen signifikan-
ten Beitrag zu Québecs wirtschaftlichem Wachs-
tum leisten kénnen (PLAN NorD 2019).

In dem Gebiet, das der Plan Nord umfasst (siehe
Karte), leben etwa 120.000 Menschen, ein Drit-
tel davon gehort der indigenen Bevdlkerung an.
Alle Gemeinden in dieser Region werden bei der
Umsetzung des Plans mit einbezogen. Die Soci-
été du Plan Nord arbeitet eng mit dem ,Secré-
tariat aux affaires autochtones®, dem ,Secré-
tariat a I'implanation de la stratégie maritime*
und ,Investissement Québec” zusammen (PLAN
NorD 2019).

In den Jahren 2015-2020 sollen insgesamt
2 Mrd. CAD in den Plan Nord flieRen, die von
unterschiedlichen Ministerien, Institutionen
und anderen Partnern finanziert werden. Hinzu
kommen umfangreiche Investitionen aus dem
privaten Sektor. Auch die kanadische Regierung
wird einen Beitrag zum Budget leisten (PLAN
NorD 2019).
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Fortsetzung Infobox
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Ubersichtskarte iiber das Gebiet des Plan Nord im Norden Québecs (PLAN NorD 2019).
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2 Landeskundlicher Uberblick

Kanada ist mit einer Flache von knapp 10 Mio. km?
nach Russland das zweitgrof3te Land der Erde.
Der fdderale Staat ist in zehn Provinzen und drei
im Norden gelegene Territorien aufgeteilt. Ver-
waltungstechnisch unterliegen die drei Territorien
,Northwest Territories”, ,Yukon“ und ,Nunavut®
der foderalen Regierung, wahrend die Provinzen
in vielen Bereichen, u. a. auch in Exploration (Ver-
gabe von Lizenzen) und Bergbau (Mineral Rights,
Umweltgutachten), relativ eigenstandig agieren
(Abb. 3; La Fleche 2017). Kanada ist neben einem
foderalen System auch eine konstitutionelle Mon-
archie und Teil des Commonwealth sowie eine
parlamentarische Demokratie. Innerhalb des
parlamentarischen Systems gibt es drei Ebenen
der Regierung/Verwaltung: Gemeindeverwaltung
(municipal government), Provinzregierung (pro-
vincial government) und Bundesregierung (fede-
ral government). Zum Vergleich: In Deutschland
folgt das Bergrecht, also alle rechtlichen Bestim-
mungen, die Bodenschatze oder den Bergbau

betreffen, dem Bundesberggesetz. Fir dessen
Vollzug sind die jeweiligen Bundeslander zustan-
dig (BBERGG 1980).

Die Bevdlkerung Kanadas hat Ende 2018 knapp
37 Mio. Einwohner erreicht, was ungeféhr
3,7 Bewohnern pro km? entspricht. Im Vergleich
dazu liegt die Bevolkerungsdichte Deutschlands
bei ca. 231 Bewohnern pro km?. Die geringere
Siedlungs- und Bevélkerungsdichte in Kanada hat
deutlich langere Wege und eine teilweise nur rudi-
mentar angelegte Infrastruktur in den weniger dicht
besiedelten Gebieten zur Folge. So sind im Nor-
den einige Ortschaften im Winter nur durch soge-
nannte ,ice roads® oder gar nicht auf dem Land-
weg zu erreichen. Fast vier Finftel der Kanadier
leben in Stadten. Die grofiten Stadte sind Toronto,
Montreal, Vancouver, Calgary und Edmonton (Ein-
wohnerzahl in absteigender Reihenfolge). Eine
Besonderheit in Kanadas Demographie sind die
etwa 1.200 indigenen Gemeinden, in denen Ange-
horige der drei Gruppen First Nations, Metis und
Inuit leben. Interessant fir den Bergbau ist die, des

Bundes-
regierung

Provinz-/

Territorien-
regierungen

zentrale Zustandigkeit

Korperschaftssteuer

Internationale Beziehungen, Handel und Investitionen

Nationale Statistiken

Kernenergie und Uranbergbau

Geologische Grunddaten

Regulierung, Zulassung und Kontrolle von Sprengstoff
Integriertes Gewassermanagement (Meer und Binnengewasser)

Wirtschaftliche Entwicklung
Umwelt- und Naturschutz
Wissenschaft und Technologie
Gesundheit und Sicherheit
Indigene Angelegenheiten
Ertragssteuer
Umsatzsteuer
Menschenrechte

Forschung und Entwicklung

\ ‘ regionale Zusténdigkeit

Ressourcenbesitz und -management
Erkundung und Entwicklung von Rohstoffprojekten

Landnutzung

Lizensierung, Genehmigung und Uberwachung von Bergbaubetrieben
Bergbauabgaben

Provinzstatistik

Energieerzeugung und -verteilung

Geologische Vorfelderkundung

Abb. 3: Aufteilung der Regierungsgewalt in Kanada (GovERNMENT oF CANADA 2016a).
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Ofteren festzustellende, geographische Nahe der
Bergwerke zu den indigenen Gemeinden. Weitere
Informationen hierzu sind im Kapitel 3 zusammen-
gestellt.

Die geographisch sehr heterogenen Bedingungen
Kanadas inklusive der politischen Gewaltenteilung
haben auch in Bezug auf die Energiekosten gra-
vierende Auswirkungen. Die Versorger der sud-
lichen Provinzen, die sich an der Grenze zu den
Vereinigten Staaten von Amerika befinden, rufen
deutlich guinstigere Preise fiir die Industrie auf als
z. B. jene in den ,Northwest Territories®. Die nord-
lichen Gebiete sind infrastrukturell deutlich weni-
ger erschlossen und zum Teil nicht an das lokale
Stromnetz angeschlossen, was die Bergwerksbe-
treiber dazu zwingt, ihre Elektrizitat vor Ort mit Hilfe
von Dieselaggregaten zu erzeugen (off-grid). Typi-
sche Kapitalkosten flr solche Kraftwerke belau-
fen sich auf ca. eine Million CAD pro Megawatt
(MW) mit anfallenden Betriebskosten zwischen 25
und 30 Cent pro Kilowatt-Stunde (kWh) (FORTUNE
MINERALS 2017). Dies hat erhebliche Auswirkun-
gen auf die Verteilung der Explorationsaktivitaten,
da neben den geologischen Gegebenheiten auch
immer die infrastrukturellen Aspekte in der Projekt-
bewertung berticksichtigt werden mussen.
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Um das Geschaftspotenzial im Bergbaubereich,
sei es das Investitionsgeschaft oder die Zuliefe-
rung von Produkten und Dienstleistungen, umfas-
send bewerten zu kénnen, ist es wichtig, die
Bedeutung der indigenen Bevolkerung Kanadas
und ihrer Rechte nachzuvollziehen. Um dies mog-
lichst anschaulich darzustellen, wird im Folgenden
aufgezeigt, welche Schritte im Projektprozess zu
beachten sind.

Im Jahre 2016 umfasste die indigene Bevodlke-
rung in Kanada ca. 1,6 Mio. Personen. Das waren
ungefahr 5 % der Gesamtbevdlkerung, Tendenz
steigend. Indigen wird in Kanada definiert als First
Nations, Metis und Inuit (Statcan 2018). Dabei sind
First Nations generell indigene Vdlker in Kanada,
Inuit sind indigene Volker aus der Arktisregion und
Metis sind Personen, die sowohl indigene als auch
europaische Wurzeln haben (AADNC 2019).

Innerhalb der indigenen Kultur gibt es eine grof3e
Vielfalt. In Kanada leben mehr als 617 verschie-
dene indigene Volker, deren Sprachen zwolf
verschiedene Sprachgruppen umfassen (AADNC
2019, StatcaN 2018). Dabei sind einige so ver-
schieden wie Mandarin und Deutsch. Auch die
Kulturen selbst unterscheiden sich teilweise
erheblich. Wenn ein Unternehmen, im Rahmen
seiner Aktivitaten, mit indigenen Vertretern zu tun
hat, ist es sinnvoll, sich Uber das individuelle Volk
spezifisch zu informieren. Wenn beispielsweise im
Rahmen von Explorations- und Bergbauprojekten
mit dem jeweiligen indigenen Volk in die Konsulta-
tionsphase eingetreten wird, ist darauf zu achten,
die richtigen Begrifflichkeiten zu verwenden und
die Aussprache des jeweiligen Volksnamens zu
beherrschen. Generell gilt, dass sich die indigenen
Volker selbst benennen. Die genaue Bezeichnung
kann unproblematisch direkt bei den jeweiligen
Verhandlungspartnern erfragt werden. Es gibt dar-
Uber hinaus einige Dinge, die im Allgemeinen im
Umgang mit indigenen Voélkern zu beachten sind.

Kanadisches sowie internationales Recht garan-
tiert den Schutz von indigenen Vadlkern und ihren
traditionellen Territorien. Mehr noch, die Bundes-
sowie die Provinzregierungen streben im Rah-
men des Versbhnungsprozesses (reconciliation

process) eine echte Partnerschaft mit indigenen
Gemeinden an. Sie sollen nicht nur davon profi-
tieren, dass naturliche Ressourcen in ihren Terri-
torien abgebaut werden, sondern sie sollen auch
in erheblichem Maf3e mit in den Entscheidungs-
prozess einbezogen werden und mitentscheiden,
ob und wie solch ein Projekt Uberhaupt stattfinden
darf und kann (ONTARIO 2019).

Auch von rechtlicher Seite ist in diesem Bereich
einiges im Wandel. Aktuell erklart Artikel 35 der
kanadischen Verfassung die existierenden indige-
nen und vertraglichen Rechte der indigenen Val-
ker Kanadas als anerkannt und bestéatigt (GoverN-
MENT OF CANADA 2019). Im Einzelnen werden diese
Rechte aber nicht im Gesetz bestimmt. Sie werden
mehr und mehr durch verfassungsgerichtliche Ent-
scheidungen definiert. Hierbei handelt es sich um
einen sehr komplexen Abwagungsprozess, der die
Ehre der Krone und ihre Verpflichtungen bezliglich
indigener Volker, die Intensitat der Beeinflussung
indigener (Land-)Rechte und entgegenstehende
Interessen anderer Gruppen miteinbezieht.

Gemeinhin kann festgestellt werden, dass bei
Projekten, die indigene Rechte und/oder Territo-
rien beeinflussen, eine Verpflichtung der Krone
(Behorden) besteht, vor Erteilung einer Erlaubnis
die entsprechenden indigenen Volker in ernsthaf-
ter Art und Weise zu konsultieren (keine reine Kon-
sultation pro forma) und deren Bedenken in den
Entscheidungsprozess miteinzubeziehen (duty to
consult) (WiLsoN 2017).

Art. 19 der UNDRIP (United Nations Declaration
for the Rights of Indigenous Peoples/Erklarung
Vereinigter Nationen zu den Rechten Indigener
Volker) geht allerdings noch weiter. Hiernach
besteht nicht nur eine ,duty to consult®, sondern
die Verpflichtung, die Zustimmung der betroffenen
indigenen Volker einzuholen (,duty to free, prior
and informed consent®, UN 2008).

Die Ministerin fur Indigene und Nordische Ange-
legenheiten, Carolyn Bennett, hat am 10. Mai
2016 vor den Vereinigten Nationen erklart, dass
Kanada nun ein vollumfanglicher Unterstutzer der
UNDRIP ,ohne Vorbehalte® sei. Sie erklarte weiter,
dass UNDRIP in Ubereinstimmung mit dem kana-
dischen Grundgesetz, quasi durch Art. 35 in das

13
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kanadische Recht implementiert werden wirde
und dass Kanada einen robusten rechtlichen Rah-
men fur den Schutz von indigenen Rechten hat
(GOVERNMENT OF CANADA 2016b). Inwieweit dies
die Rechte indigener Vélker in Kanada beeinflus-
sen wird, bleibt abzuwarten.

Die Bergbauindustrie ist bereits jetzt der grofite
private Arbeitgeber fiir indigene Personen (CMMP
2019). Teilweise liegt dies daran, dass die meisten
Bergbauvorhaben in Territorien indigener Volker
lokalisiert sind. Viele kanadische Bergbauunter-
nehmen streben bereits seit Jahrzehnten eine
kooperative Partnerschaft mit indigenen Volkern
an. Dies beinhaltet u. a. die Verpflichtung, fir die
lokale Jugend eine adaquate (Aus-)Bildung bereit-
zustellen und fur eine generelle berufliche Wei-
terbildung zu sorgen (NRCAN 2019a). Es sollen
langfristige Karrieren kreiert werden und es soll
sichergestellt werden, dass die lokale Bevolkerung
von entsprechenden Programmen auch Kenntnis
hat. Einige kanadische Unternehmen haben das
Potenzial der indigenen Vdlker erkannt und inves-
tieren entsprechend. Beispielsweise hat BC Hydro
seit 2014 ein Strategic Aboriginal Engagement
Committee (BC Hypro 2014). Das Unternehmen
London Drugs stellt z. B. ein ,scholarship program*
speziell fur indigene Jugend bereit (LONDONDRUGS
2019). Es ist auch fir deutsche Bergbauunterneh-
men ratsam, hier friihzeitig gezielt zu investieren,
um langfristig gut ausgebildete indigene lokale
Arbeitnehmer und deren Loyalitat zu gewinnen.
Je eher das Portfolio eines Unternehmens Nach-
haltigkeit und Umweltschutz miteinbezieht, desto
wahrscheinlicher wird eine erfolgreiche Koopera-
tion mit indigenen Volkern.

Indigene Volker sehen sich als Beschitzer ihres
jeweiligen Territoriums an. Dabei stehen nicht die
eigentumsrechtlichen Aspekte im Vordergrund,
sondern der Erhalt und die Fursorge des Territo-
riums in seiner Gesamtheit. Indigene Volker haben
bereits Tausende von Jahren vor ihren westli-
chen Counterparts jede Entscheidung unter dem
Aspekt der Nachhaltigkeit getroffen (CoAsTAL FIRST
NATIONS 2019).

Indigene Personen haben nicht das gleiche west-
liche Eigentumsverstandnis, dass sich z. B. im
deutschen Rechtssystem in Art. 14 (1) GG wie-
derfindet. Nach westlichem Grundverstandnis
steht das Eigentum einer (juristischen) Person
derselben zur freien Verfiigung. Das indigene Ver-
stéandnis basiert eher auf Art. 14 (2) GG (Eigen-
tum verpflichtet). Dabei spielt auch die langfris-
tige Beziehung der indigenen Volker mit ihren
Territorien eine Rolle. Wie bereits erwahnt, gibt
es archaologische Belege dafiir, dass indigene
Volker bereits vor uber 10.000 Jahren auf dem
nordamerikanischen Kontinent gelebt haben. Das
Land, auf dem sie leben, ist nicht nur ihre unab-
dingbare Lebensgrundlage, sondern ihre Heimat
und die Heimat von Generationen von Vorfahren
(CBC 2017).

Jedes indigene Volk hat ein komplexes politisches
und rechtliches System (JFK 2016). Regeln wer-
den jedoch im Vergleich zu westlichen Systemen
mundlich Ubermittelt, oft verpackt in Geschichten,
die von Generation zu Generation weitergegeben
werden. Kooperation, Vertrauen und Respekt sind
der Kern indigener Kulturen. Im Fokus jeder Ent-
scheidung stehen deren Auswirkungen auf das
Kollektiv. Generell wird versucht, einen Konsens
in der Gruppe zu finden. Einzelentscheidungen,
eventuell sogar tber ,Képfe hinweg®, werden nicht
gern gesehen (INDIGENOUS WORKs 2019). Es wird
auch davon ausgegangen, dass jemand zu seinem
Wort steht. Die indigene Kultur basiert, wie bereits
oben erwahnt, stark auf mindlicher Ubermittiung.

Wenn ein Bergbauunternehmen in die Lage kommt,
dass sein Projekt eventuell die Rechte indigener
Volker beeintrachtigt, ist es ratsam, einen hierauf
spezialisierten kanadischen Rechtsbeistand zu
Rate zu ziehen. Hier umfassend Uber seine Pflich-
ten informiert zu sein, maximiert die Chance, das
Projekt erfolgreich durchzufiihren. Weiterhin ist im
Konsultationsprozess dazu zu raten, bereits weit
vor Beginn eines Projekts mit den entsprechenden
First Nations in Kontakt zu treten und sich umfas-
send Uber die entsprechende Kultur zu informie-
ren. Ein weiterer Aspekt ist, dass indigene Volker
ein Wissen Uber die lokalen Territorien haben, das
fur die entsprechenden Projekte von nicht zu ver-
nachlassigendem Wert sein kann. Ein koopera-
tives Vorgehen bereits in der Planungsphase ist
also auch unter wirtschaftlichen Gesichtspunkten
sinnvoll.
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Das Trans-Mountain-Urteil und seine Konsequenzen

Das aktuellste Urteil zu indigenen Rechten und
natlrlichen Ressourcen ist das Trans-Mountain-
Urteil, entschieden am 30.08.2018. Es ist ein
gutes Beispiel fir die rechtzeitige Einbindung der
indigenen Bevolkerung in grof3e Infrastrukturpro-
jekte.

Im jungsten Urteil Kanada gegen Tsleil-Waututh
FirstNation hat das mit drei Richtern besetzte Gre-
mium einstimmig die erteilten Genehmigungen
fur die Trans-Mountain-Pipeline fiir nichtig erklart.
Demnach war der Genehmigungsprozess in sei-
ner Ausfihrung an zwei Stellen fehlerbehaftet.
Zunachst hat das National Energy Board (NEB)
festgestellt, dass das geplante Projekt negative,
potenziell katastrophale Auswirkungen auf Orcas
hat, die im Bereich des neu geplanten Terminals
ansassig sind. Darauffolgend wurde die fur Schiff-
fahrt verantwortliche Behérde , Transport Canada
kontaktiert und angefragt, ob es eventuell aus-
gleichende Vorkehrungen gebe oder ob diese
geplant seien. Dies wurde verneint. Nunmehr
hatte der Antrag zur Genehmigung des Projekts
gemal SARA (Species At Risk Act) § 79 (1) & (2)
in Verbindung mit dem Canadian Environmental
Assessment Act, 2012 § 2 (1) (GOVERNMENT OF
CANADA 2019) abgelehnt werden mussen oder es
hatten Bestimmungen geschaffen werden mus-
sen, welche den Schutz der ansassigen Orcas
garantieren. Das NEB hat daraufhin den Umfang
des Projekts neu definiert. Es wurden damit die
Auswirkungen auf die Orcas nicht bertcksichtigt
und der Schiffsverkehr als vom eigentlichen Pro-
jekt unabhangig erklart, um eine Ablehnung der
Genehmigung auf Grund der potenziellen Aus-
wirkungen auf die Lebewesen in den umliegen-
den Wassergebieten zu umgehen.

Der Canadian Environmental Assessment Act,
2012 § 2 (1) spricht jedoch im Rahmen der Defi-
nition von ,designated project® im letzten Satz
davon, dass das designierte Projekt auch phy-
sische Aktivitaten miteinbezieht, die nur Begleit-
erscheinungen des Projekts sind. Im Fall der
Trans-Mountain-Pipeline ist also der erhohte
Schiffsverkehr Teil des Projekts. Bereits auf
Grund dieses Vorgehens war der Bericht an das
Parlament so schwerwiegend fehlerbehaftet,
dass dieser nicht die Basis fur die Entscheidung
des Govenor in Council sein konnte (FEDERAL COURT

oF APPEAL 2018). Weiterhin hat das Bundesberu-
fungsgericht (Federal Court of Appeal) entschie-
den, dass die betroffenen indigenen Antragssteller
unzureichend konsultiert wurden. Wahrend das
prozessuale GerUst fir die Konsultation angemes-
sen war, erreichte Kanadas Ausfiihrung der Kon-
sultationsphase Il nicht den Standard, den das
Bundesverfassungsgericht aufgestellt hatte, und
war daher fehlerbehaftet. Das Gericht stellte fest,
dass Kanada verpflichtet war, mehr zu tun, als sich
Notizen bezuglich der Bedenken der indigenen
Antragssteller zu machen. Notwendig war, in einen
wohldurchdachten, bedeutsamen Dialog einzutre-
ten. Wenn, wie hier, eine tiefer gehende Konsul-
tation gefordert ist, muss die Krone zeigen, dass
sie indigene Bedenken in Betracht gezogen hat
und bereit war, ihre Ansichten basierend auf neuen
Informationen zu andern. In diesem Fall haben die
Konsultationsteams jedoch allein indigene Beden-
ken aufgenommen und an die Entscheider weiter-
geleitet. Weiterhin zeigte sich Kanada laut Urteil
unwillig, von den Ergebnissen und vorgeschlage-
nen Bestimmungen des NEB abzuweichen, um tat-
sachlich die Bedenken der indigenen Antragssteller
zu verstehen und diese dann zu uUberdenken und
darauf in adaquater Art und Weise zu reagieren.
Die Regierung hat weiterhin falschlich angenom-
men, es kénne dem Trans-Mountain-Projekt keine
weiteren Bestimmungen auferlegen.

Zudem hat Kanada sehr spat deutlich gemacht,
dass es davon ausgeht, dass das Projekt keine
signifikante Beeintrachtigung der etablierten und
behaupteten Rechte der indigenen Antragsstel-
ler bedeutet. Diese Anklindigung erging zwei
Wochen, bevor die indigenen Antragssteller ihre
endgultige Erwiderung im Konsultationsprozess
abgeben mussten und weniger als einen Monat
bevor der Govenor in Council das Projekt bewil-
ligte (FEDERAL COURT OF APPEAL 2018).

Es wird deutlich, dass sich beide Fehler gegenseitig
beeinflusst haben. Hatte Kanada die Bedenken der
indigenen Antragssteller ernster genommen, ware
sichtbar gewesen, dass der erhohte Schiffsverkehr
und seine Folgen Teil des Projekts sind. Hieraus
hatten zeitnah Ruckschlusse fur das weitere Vor-
gehen gezogen werden konnen. Ein kosteninten-
siver Prozess und eine erhebliche Verzogerung
des Projektes hatten vermieden werden kdnnen.
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In British Columbia wurde beispielsweise das
Unternehmen ICTINC ,Indigenous Corporate Trai-
ning Inc.” unter indigener Leitung gegriindet, das
speziell Kurse in ,corporate indigenous training*
anbietet, um Unternehmern die Kontaktaufnahme
und etwaige Verhandlungen mit indigenen Natio-
nen zu erleichtern (ICTINC 2019).

Unternehmen sollten sich also friihzeitig vor Pro-
jektbeginn mit der potenziell betroffenen indigenen
Bevodlkerung in Verbindung setzen. Wird den oben
erwahnten Empfehlungen Folge geleistet, ist der
Grundstein fur eine erfolgreiche Geschaftsbezie-
hung gelegt.
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4 (Rohstoff-)Wirtschaftliche
Situation und Trends

Kanadas Wirtschaft ist die zehntgrofite Volkswirt-
schaft der Welt und wachst seit 2010 kontinuier-
lich. Die wachstumsstarksten Provinzen in Kanada
sind Alberta, British Columbia, Saskatchewan und
Ontario. Befligelt durch den privaten Konsum,
steigende Investitionen und Staatsausgaben
treibt die Binnennachfrage die Wirtschaft an. Fir
den Zeitraum 2018—-2020 erwarten Analysten laut
Germany Trade & Invest fir Kanada einen jahrli-
chen Bruttoinlandsprodukt(BIP)-Zuwachs von 2 %
(GTAI 2018). Dabei dirfte die dominante Rolle des
Haushaltskonsums fir das Wachstum Uber die
nachsten Jahre zugunsten der Investitionen aus
privater und offentlicher Hand leicht abnehmen.

Kanada ist eine Handelsnation: Mehr als 65 % des
kanadischen BIP wird durch Handel erwirtschaftet.
Der wichtigste Handelspartner ist mit einem Anteil
von mehr als zwei Dritteln der Nachbar, die Verei-
nigten Staaten. Die kanadische Wirtschaft ist damit
sehr eng mit der US-amerikanischen verflochten
und wird stark von der US-Wirtschaftslage beein-
flusst. Gleichzeitig ist Kanada der grof3te Abneh-
mer US-amerikanischer Produkte. Die USA haben

mit einem Anteil von 50 % der auslandischen
Direktinvestitionen zudem eine starke Position
im kanadischen Markt. Der Grofteil dieser Inves-
titionen findet sich in Form von amerikanischen
Handelsketten, die in Kanada Tochtergesellschaf-
ten oder Filialen eroffnen. Hier lasst sich im Allge-
meinen ein Potenzial flr deutsche Unternehmen
erkennen, Kanada als Handelspartner starker ein-
zubeziehen. Durch die derzeitige wirtschaftliche
Abhangigkeit vom Nachbarland ist es aus kanadi-
scher Sicht wiinschenswert, das Potenzial ande-
rer Handelspartner intensiver auszubauen, um die
Auswirkungen schwieriger politischer Lagen in den
Vereinigten Staaten zu minimieren und Einnahme-
quellen zu diversifizieren. Deutschland wird als
starkes Partnerland angesehen. In dem Wunsch
nach Diversifizierung hat Deutschland gute Mog-
lichkeiten, seine Wirtschaft starker auf kanadische
Kooperationsmoglichkeiten zu fokussieren.

Das Comprehensive Economic and Trade Agree-
ment (CETA) ist ein Handelsabkommen zwischen
der EU und Kanada, welches im September 2017
in Kraft getreten ist. Teil dieses Abkommens ist
u. a. die Abschaffung von Zollabgaben. Europai-
sche Unternehmen werden damit von 99 % der
kanadischen Zollabgaben befreit. Konkret bedeu-
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Abb. 4: Daten zur kanadischen Rohstoffproduktion, inkl. Weltrang, im Jahr 2017 (BGR 2019).
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Abb. 5: Produktion metallischer und nicht-metallischer Rohstoffe im Jahr 2016 und 2017,
aufgeteilt nach den einzelnen Provinzen und Territorien Kanadas (NRCAN 2018).

tet dies, dass sich Unternehmen aus der EU (als
einzige nicht-kanadische Unternehmen) auf 6ffent-
liche Ausschreibungsverfahren auf Bundes-, Pro-
vinz- und Gemeindeebene bewerben dirfen (EU
2017b). Fur Kanada offnet CETA einen Markt
zu 510 Millionen Konsumenten und einem Wirt-
schaftsraum, welcher 22 % des Welt-BIP erwirt-
schaftet sowie ein Wirtschaftswachstum von 1,9 %
in 2018 aufweist, bei einem durchschnittlichen
Wirtschaftswachstum in dem Zeitraum 2015—-2018
von 2,15 % (BDC 2018). Im Gegenzug erleichtert
das Abkommen deutschen Unternehmen, Pro-
dukte und Dienstleistungen unter vereinfachten
Bedingungen auf den kanadischen Markt zu brin-
gen, was nicht zuletzt erhebliche Zeitvorteile mit
sich bringt.

Kanada ist ein bedeutender Produzent in Bezug
auf Kalisalze, Platinmetalle, Uran, Niob oder Alu-
minium, Schwefel, Gold und Diamanten. Aber
auch fir die aktuell bedeutenden Batterierohstoffe
Nickel, Kobalt und Graphit, die ebenfalls in beacht-
licher Menge abgebaut werden (Abb. 4).

Im Jahr 2017 betrug der Wert der gesamten
Rohstoffproduktion 45,3 Mrd. CAD (Abb. 5), dar-
unter 25,74 Mrd. CAD metallische Rohstoffe

und 19,56 Mrd. CAD nicht-metallische Rohstoffe
(Abb. 5). Bei den Hauptproduzenten handelt es
sich um die Provinzen Ontario (9,86 Mrd. CAD),
British Columbia (8,84 Mrd. CAD) und Québec
(8,81 Mrd. CAD).

Aufgrund der geologischen und wirtschaftlichen
Gegebenheiten findet man in Kanada eine Reihe
von bergbaubezogenen Clustern (Abb. 6). Mit Blick
auf wirtschaftlich bedingte Cluster bildet Sudbury
in Ontario den wichtigsten Standort fur die Berg-
bauzulieferindustrie. In Toronto, Ontario, befin-
den sich die Toronto Stock Exchange (TSX) und
TSX Venture Exchange (TSXV), welche zwei der
wichtigsten Anlaufpunkte flr Kapitalfinanzierung
der weltweiten Rohstoff- und Bergbauindustrie
darstellen (weitere Informationen siehe Infobox).
Montreal in Québec beherbergt die groRten Alumi-
nium- und Eisenerzunternehmen. Es ist das kana-
dische Zentrum der Aluminiumproduktion, was in
den niedrigen Energiepreisen in Québec begrin-
det ist. Der daflir bendtigte Bauxit wird importiert;
das produzierte Aluminium weltweit exportiert.
Saskatoon in Saskatchewan bildet auf Grund sei-
ner reichhaltigen Uran- und Kalisalzvorkommen,
mit weltweit einzigartigen Gehalten, einen Stand-
ort von Weltrang (Abb. 6). Vancouver, an der West-
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Abb. 6: Kanadische Bergbaucluster (NRCAN 2019b).

kiste British Columbias gelegen, ist der wichtigste
Standort in Kanada fur Explorationsunternehmen
mit globaler Bedeutung (Abb. 6). Diese explorieren
und entwickeln Projekte nicht nur lokal, sondern
auf allen Kontinenten.

Die Statistik der Weiterverarbeitung der Rohstoffe
fihrt Québec auf Grund der dort angesiedelten
Aluminiumindustrie an. So befinden sich in Québec
neun Hutten, vier Raffinerien und zwei Sekundar-
hatten (Rohhdtten). Ontario beherbergt ebenfalls
zwei Sekundarhitten (Rohhitten), drei Raffine-
rien, drei Hitten/Raffinerien und eine Umwand-
lungsanlage (conversion facility). Die Kohle-Auf-
bereitungsanlage von TECK Resources in British
Columbia ist die einzige ihrer Art in Kanada. In
allen anderen Provinzen und Territorien gibt es
zusammengenommen acht weitere Hitten oder
Raffinerien.

2017 war die gesamte kanadische Rohstoff-
wirtschaft (Bergbau, Ol und Gas) fir 8,6 %
(152 Mrd. CAD) des BIP verantwortlich und ist
damit Kanadas viertgroRte Industrie nach der
Dienstleistungsindustrie, Immobilienwirtschaft und

der Fertigungsindustrie. Die Bergbauproduktion
(mineralische Rohstoffe ohne Energiesektor) hatte
einen Anteil von 58,3 Mrd. CAD (3,3 %) am BIP
und stellte einen Anteil von 19 % an den Gesamt-
exporten, aufgeteilt auf vier Wertschopfungsstufen
(Abb. 7; MAC 2018).

Insgesamt hat sich die kanadische Bergbauwirt-
schaft bisher vor allem auf die Herstellung von
Konzentraten und Vorprodukten fokussiert. Der
Grol3teil der exportierten Guter sind Vorprodukte,
die in anderen Teilen der Welt zu héherwertigen
Produkten weiterverarbeitet werden.

Mit den fallenden Rohstoffpreisen der vergange-
nen Jahre und dem damit einhergehenden Ruck-
gang der Investitionen im Junior-Mining-Bereich
hat die Regierung begonnen, strategisch eine
engere Zusammenarbeit zwischen den angren-
zenden Industriebereichen im eigenen Land zu
ermoglichen und diese intensiver zu unterstit-
zen (NATIONAL COLLABORATION STRATEGY 2017).
AuRerdem wird seit einigen Jahren versucht, mit
verschiedenen Initiativen wie z. B. der ,Canadian
Extractive Sector Trade Strategy“, die verstarkt
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Abb. 7: Aufteilung der Bergbauproduktion auf die vier Wertschépfungsstufen. Die Produktion in
Stufe 3 basiert auf Industriemineralen, z. B. Kalk, Zement, Glas, Keramik. Bei der Produk-
tion in Stufe 4 handelt es sich hauptsédchlich um Schmiedestiicke, Pragungen, Dréhte,

Eisenwaren und Werkzeuge (MAC 2018).

auf internationale Handelsabkommen und eine
engere Zusammenarbeit von Interessengruppen
setzen, den gescharften Fokus auf Nachhaltigkeit
und sogenanntes ,Green Mining“ auch auf inter-
nationaler Ebene voranzutreiben (CANADIAN MINING
AND ENERGY 2015).

Im folgenden Kapitel werden die Potenziale der ein-
zelnen Rohstoffe herausgearbeitet, um deutsche
Unternehmen gezielt auf die Kooperationsmaoglich-
keiten, z. B. mit kanadischen Bergbauunterneh-
men, hinzuweisen. Bergbauunternehmen werden
in Kanada in der Regel in zwei Kategorien eingeteilt:
Junior Companies und Senior Companies.

Dabei fokussieren sich die Junior Companies auf
das Explorationsgeschaft und die Entwicklung
neuer sogenannter Greenfield-Projekte. Sie finan-
zieren ihre Aktivitaten durch das Borsengeschaft,
wo in der Regel eine grofde Zahl an Aktien in Form
von Pennystocks angeboten wird. Das Explo-
rationsgeschaft ist hoch risikoreich, da nur etwa
0,1 % der explorierten Projekte letztlich ein neues
Bergwerk hervorbringen. Gelistet ist die GroR-

zahl dieser Unternehmen an der Toronto Venture
Exchange.

Senior Mining Companies sind Unternehmen, die
Rohstoffe gewinnen und abbauen, d. h., Projekte
betreiben, die sich im Produktionsstadium befin-
den. Viele Senior Mining Companies sind auch im
Bereich Exploration neuer Projekte und Erweite-
rung bestehender Anlagen aktiv, um Folgeprojekte
zu sichern und das eigene Portfolio an Projekten
zu erweitern. Der wesentliche Unterschied zu den
Junior Mining Companies ist, dass die Seniors
Umsatze durch die Produktion von Rohstoffen
generieren und an der Toronto Stock Exchange
gelistet sind, wahrend die Juniors die TSXV mit
ihren niedrigeren Auflistungsanforderungen nut-
zen.

Im Jahr 2017 wurden 13,8 % des globalen Explo-
rationsbudgets von 7,95 Mrd. USD in Kanada
investiert. Damit belegt Kanada zum 16. Mal in
Folge Rang 1 der Destinationen fur Kapitalinvest-
ments (Abb. 8), gefolgt von Australien mit 13,6 %
und den USA mit 7,7 % (S&P GLosAL 2019b). Mit
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Abb. 8: Weltweite Explorationsbudgets fiir Nichteisenmetalle. Kanada weist das gré8te Budget

2018 auf (nach S&P GLosAL 2019b).

Blick auf die Verteilung der Explorationsausgaben
innerhalb Kanadas nimmt Gold mit knapp 62 %
des kompletten Budgets die fihrende Position ein.
Zusatzlich ist anzumerken, dass Ontario mit 28 %
und Québec mit 21 % die zwei wichtigsten Provin-
zen fur Explorationsvorhaben und -investitionen
in Kanada sind. Erwahnenswert ist auch, dass
die drei nordlichen Territorien 20 % der Explora-
tionsinvestitionen erhielten. Das entspricht dem
Dreifachen ihres Anteils am Produktionswert und
ist als Indikator fir das steigende Interesse am
kanadischen Norden zu sehen. Dieser ist zwar kli-
matisch und logistisch an grof3e Herausforderung-
en gebunden, gleichzeitig beherbergt er jedoch
enorme ungenutzte Rohstoffpotenziale.

Ein Grund fiir Kanadas Status als weltweites Zen-
trum der Explorationsfinanzierung sind die hier
existierenden weltweit einzigartigen Finanzie-
rungsmoglichkeiten in Form sogenannter Flow-
Through-Shares, mit denen es Kleininvestoren
und Privatanlegern ermdglicht wird, das investierte
Risikokapital in voller Hohe steuerlich geltend zu
machen. Weitere Informationen zu den verschie-
denen Finanzierungs- und Férderungsmdglichkei-
ten sind im Kapitel 7 zusammengestellt.

2016 investierten Bergbauunternehmen 8,5 Mrd.
CAD in die Erweiterung bestehender Anlagen,
davon 6,8 Mrd. CAD (81 %) in Saskatchewan.
Dies liegt zu einem groRen Teil an der finalen Ent-
wicklung des Legacy Projekts (jetzt Bethune Mine)
der kanadischen Tochter des deutschen Traditions-
unternehmens K+S. K+S Potash Canada hat zwi-
schen 2012 und 2017 insgesamt 4,1 Mrd. CAD in
das Projekt investiert, seit Mai 2017 ist das Werk
erfolgreich in Betrieb. Es stellt die groRte Inves-
tition seitens des Mutterkonzerns im Ausland dar
und soll die Zukunft des Unternehmens strategisch
absichern.

Abgesehen von Saskatchewan entfielen 2016
weitere 11 % (970 Mio. CAD) der Investitionen
in Projektentwicklung und Erweiterungen (Mine
Complex Development) auf die drei nordlichen
Territorien und hier vor allem auf die Northwest
Territories (75 %). Hier erdffnete De Beers ein
neues Bergwerk auf Diamanten (Gahcho Kue) und
Dominion Diamonds erweiterte seine Anlagen im
Projekt ,Ekati®.

Das Interesse an Investitionen in den Norden
Kanadas ist von 2016 auf 2017 also noch einmal
gestiegen, vor allem von Seiten der Junior Mining
Companies. Das Interesse spiegelt sich auch in
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Abb. 9: Rangliste des ,,Investment Attractiveness Index* des Fraser Institute weltweit im Jahr

2018 (FRASER INSTITUTE 2018).

der Vergabe des sogenannten Investment Attrac-
tiveness Index wider. Jedes Jahr publiziert das
Fraser Institut den ,Survey of Mining Companies*®
und bewertet Bergbauregionen hinsichtlich ihrer
Attraktivitat fir Investitionen (Investment Attracti-

veness). Im Jahr 2018 rangierte der Bundesstaat
Nevada, USA, auf Platz 1 im Ranking und ist damit
derzeit die attraktivste Region der Welt fiir Berg-
bauinvestitionen, gefolgt von Western Australia
und den kanadischen Provinzen Saskatchewan

Tab. 1: Rangliste des ,,Investment Attractiveness Index“ des Fraser Institute fiir die kanadischen
Provinzen im Jahr 2018 (FRASER INSTITUTE 2018).

Rang/Anzahl der bewerteten Regionen

Canada 2018
Alberta 51/83
British Columbia 18/83
Manitoba 12/83
New Brunswick 30/83
Newfoundland and Labrador 11/83
Northwest Territories 10/83
Nova Scotia 57/83
Nunavut 15/83
Ontario 20/83
Quebec 4/83
Saskatchewan 3/83

Yukon 9/83

2017 2016 2015 2014
49/91 47/104 34/109 28/122
20/91 27/104 18/109 29/122
18/91 2/104 19/109 5/122
30/91 40/104 45/109 19/122
11/91 16/104 25/109 8/122
21/91 21/104 35/109 15/122
56/91 52/104 59/109 49/122
26/91 31/104 23/109 34/122

7/91 18/104 15/109 23/122

6/91 6/104 8/109 10/122

2/91 1/104 2/109 2/122
13/91 15/104 12/109 6/122
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und Québec (Abb.9; FRASER INSTITUTE 2019).
Insgesamt befinden sich vier kanadische Provin-
zen unter den Top 10, neben Saskatchewan und
Québec auch Yukon und die Northwest Territories
(Abb. 9). Tab. 1 zeigt die Rangliste der zwoIf am
besten bewerteten kanadischen Provinzen im
weltweiten Vergleich.

Ein Grolteil der in Kanada geférderten Roh-
stoffe und produzierten Waren wird direkt in die
USA exportiert (ca. 53,4 %). Dadurch gelangt ein

Die kanadische Rohstoffborse

Die in Toronto angesiedelte und zur TMX Group
gehdrige kanadische Rohstoffborse TSX-TSXV
ist die wichtigste Borse fur die Explorations-
und Bergbaubranche weltweit. Insgesamt sind
mehr als 1.200 Unternehmen an der Toronto
Stock Exchange (TSX) und der TSX Venture
Exchange (TSXV) gelistet, das entspricht etwa
50 % aller weltweit notierten Bergbauunter-
nehmen. Der Borsenwert aller hier gelisteten
Unternehmen belief sich 2018 auf insgesamt
253,9 Mrd. CAD (PWC 2019). Insgesamt regis-
trierten diese Unternehmen bis Ende 2018 ca.
5.300 aktive Projekte weltweit, die Mehrzahl
davon Explorationsprojekte (TMX Group 2019).
Ungeféhr 55 % der Projekte waren innerhalb
Kanadas und ca. 45 % aulerhalb lokalisiert,
davon 20 % in Sudamerika, 11 % in den USA
und 7 % in Afrika (MAC 2018). Bei den 2018
an der TSX gelisteten Bergbauunternehmen
handelt es sich Uberwiegend um sogenannte
»~Senior Companies®, die in der Regel selbst aktiv
Bergwerke betreiben und reale Umsatze mit der
Produktion von Rohstoffen erzielen (TMX GRoupP

Groliteil der exportierten Waren nicht auf den euro-
paischen/deutschen Markt, auch wenn die EU vor
China und Japan der zweitwichtigste Handelspart-
ner mit 21,7 % Anteil an den Exporten Kanadas
ist (NRCAN 2019b). Auch andersherum besteht
durchaus Potenzial, Lieferungen nach Kanada an
den deutschen Gesamtexporten zu erhéhen. Den
grolten Anteil an Kanadas Rohstoffexporten nahm
2017 Gold ein, vor Eisen und Stahl, Aluminium,
Kupfer und Kohle (NRCAN 2019b).

2019). Den weit groReren Anteil stellen jedoch
sogenannte Junior Companies, die im Gegen-
satz zu den Senior Companies ihre Gewinne
nicht durch aktive Rohstoffproduktion erzielen,
sondern in der Exploration tatig sind und diese
Explorationsaktivitdten mitunter ausschliel3-
lich Uber die Ausgabe von Anteilen an externe
Investoren finanzieren. Diese Juniors sind aber
vermehrt an der TSXV gelistet (971 Unterneh-
men). Die Anforderungen an Kapitalausstattung
und Anteilsstruktur sind hier deutlich geringer,
was es kleineren Unternehmen erleichtert, das
fur ihre Aktivitaten benétigte Kapital zu mobilisie-
ren. Im Gegenzug mussen an der TSXV notierte
Unternehmen eine Reihe von Auflagen und Ver-
offentlichungspflichten erflllen, z. B. bezlg-
lich des Managements, der Durchfiihrung von
Buchprifungen, der Aktienvergabe, der Finan-
zierung und der Informationspolitik gegentiber
ihren Aktionaren. Im Jahr 2018 wurden 34 %
(6,5 Mrd. CAD) des weltweiten Investitionska-
pitals von an der TSX/TSXV gelisteten Firmen
aufgebracht (TMX Group 2019).
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In diesem Kapitel werden die Rohstoffpotenziale
ausgewahlter Rohstoffe und die Handelsbeziehun-
gen zwischen Deutschland und Kanada beschrie-
ben. Der Fokus liegt hier auf den fir die E-Mobi-
litdt bedeutenden Batterierohstoffen, wie Kobalt,
Nickel, Graphit und Lithium.

Geplante Zellfertigungsanlagen in Deutschland
und Europa (Abb. 10) werden zu einer steigenden
Nachfrage nach diesen Rohstoffen fihren. Um die
Versorgungssicherheit auch in Zukunft zu gewahr-
leisten, spielt die Diversifizierung von Lieferquellen
insbesondere fir deutsche Unternehmen eine grofRe
Rolle. Kanada besitzt fir viele dieser wichtigen Roh-
stoffe zum Teil bedeutende Potenziale, die in diesem
Kapitel naher beschrieben werden.

Es werden auflierdem Rohstoffe behandelt, die flr
den Handel zwischen Deutschland und Kanada
eine bedeutende Rolle spielen, wie z. B. Eisen-
erz, sowie Rohstoffe, die flr weitere sogenannte
Zukunftstechnologien eine grofe Rolle spielen,
wie z. B. Kupfer und Aluminium. Neben den mine-
ralischen Rohstoffen werden kurz auch die Ener-
gierohstoffe behandelt, darunter Erddl, Erdgas,
Kohle und Kernbrennstoffe.

Der Kobaltmarkt wird in zwei Hauptanwendungs-
bereiche unterteilt, in Kobaltmetall und Kobalt-
chemikalien (Abb. 11). 2017 wurden ca. 63 % des
Kobalts fiir Chemikalien und 37 % im Bereich der
Metalle verwendet (AL BArRAZI 2019). Das wichtigste
Anwendungsfeld liegt im Bereich der wieder auf-
ladbaren Batterien, den Lithium-lonen-Batterien
(LIB), Nickel-Metallhydrid (NiMH) und Nickel-Cad-
mium (NiCd)-Akkumulatoren. Insgesamt machte
dieser Bereich ca. 46 % der Verwendung aus. Der
zweitgrofRte Anwendungsbereich liegt im Bereich
der Superlegierungen, wo rund 16 % des Kobalts
verwendet wurden. Insbesondere der Kobaltbe-
darf fir LIB im Bereich der E-Mobilitat wird in den
nachsten Jahren stark ansteigen (Abb. 11).

Die industrielle Gewinnung von Kobalt erfolgt
weltweit in fast allen Gewinnungsbetrieben als
Nebenprodukt der Nickel- und Kupfergewinnung.
Im Jahr 2017 betrug die weltweite Bergwerksforde-
rung von Kobalt 118.523 t Co-Inh. Davon wurden
3.607 t Co-Inh. in Kanada gefordert. Die Raffinade-
produktion von Kobalt betrug weltweit 116.937 t,
davon wurden in Kanada etwa 6.507 t Co-Inh. pro-
duziert (Abb. 12). Damit ist Kanada hinter China,
Finnland und Belgien der viertgro3te Produzent
von Raffinadekobalt. Die Unternehmen Glencore
und Vale fordern und produzieren Nickel-Kupfer-
Kobalt-Konzentrate aus Bergwerken in Ontario
(Sudbury), Québec (Raglan) sowie Neufundland
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Abb. 11: Gesamtnachfrage von Kobalt aufgeteilt nach Anwendungsgebieten fiir die Jahre 2017

und 2026 (AL BARAzI 2018).

und Labrador (Voisey’s Bay). Glencore setzt bei der
Raffinadeproduktion zusatzlich Sekundarmaterial
ein, welches u. a. aus Deutschland importiert wird.
Deutschland produzierte 2017 ca. 825 t Raffinade-
kobaltin Form von Kobaltmatten (DESTATIS 2019).

Insgesamt sind in Kanada tber 130 Explorations-
projekte auf Kobalt bekannt (S&P GLoBAL 2019a).

Diverse Bergwerkserweiterungen, z. B. von Vale
und Glencore, sind geplant. Die am weitesten
fortgeschrittenen Projekte werden in Tab. 2 kurz
zusammengefasst. Kanada kénnte seine Berg-
werksforderung von Kobalt damit bis 2026 auf
ca. 6.395t erhdhen, was einer Steigerung um
77 % entspricht (AL BArAzI 2018).

Tab. 2: Ubersicht iiber die wichtigsten kanadischen Kobaltprojekte ab Feasibility-Stadium.

Projekt Eigentiimer Projekt- Forderung
stadium [t Co Inh./a]

Nico Fortune Feasibility 300
Minerals Ltd.
Victoria KGHM Polska  Feasibility k. A.
Miedz SA
Dumont RNC Minerals, Feasibility 900
Waterton Global
Resources,
Mgmt,
Inestissement
Québec
Voisey’'s Vale SA Im Bau 2.600
Bay

Co Gehalt Geplanter Reserven Ressourcen

[%] Produktions- [1.000t] [1.000 t]
beginn

0,110 2021 33.077 30.922

0,05 2023 k. A. 13.563

0,011 2020 1.178.600 2.933.100

0,130 2021 31.000 23.000

(ramp up)
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Exporte und Importe

02%

Auerer Kreis:
Gesamtexporte: > 370 Mio. €,
davon ca. 4,4 % nach Deutschland

Innerer Kreis:

Gesamtimporte: > 66 Mio. €,
davon ca. 4,5 % aus Deutschland

L4

M sekundére Vorprodukte (VPS)
W Zwischenprodukte (ZP)

AuRerer Kreis:

Gesamtexporte: > 52 Mio. €,
davon ca. 6,5 % nach Kanada

Innerer Kreis:

Gesamtimporte: > 179 Mio. €,
davon ca. 9,1 % aus Kanada

W primére Vorprodukte (VPP)
M sekundare Vorprodukte (VPS)
B Zwischenprodukte (ZP)
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Abb. 12: Handelsdaten von Kobalt und Kobaltprodukten zwischen Kanada und Deutschland aus
dem Jahr 2017 (BGR 2019, GTIS 2019, DESTATIS 2019).
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Handel

Da der Bedarf an Kobalt fir Deutschland durch
die geringe Eigenproduktion nicht gedeckt werden
kann, ist die Wirtschaft auf Importe von Kobalt
angewiesen. Insgesamt importierte Deutschland
im Jahr 2017 Kobalt und Kobaltprodukte im Wert
von 179 Mio. € (Abb. 12). Dabei handelte es sich
zu Uber 98 % um Zwischenprodukte, also z. B.
Kobaltmatten und Oxide und Hydroxide. Die ver-

—

bleibenden 2 % beinhalten sekundare Vorprodukte
wie Abfélle und Schrotte (Abb. 12). Ca. 10 % der
Kobaltmattenimporte stammten aus Kanada, der
Grofteil dagegen aus Belgien und Finnland.

Deutschland exportierte im Jahr 2017 Kobalt und
Kobaltprodukte im Wert von insgesamt 52 Mio. €,
davon hauptsachlich Kobaltmatten und andere
Zwischenprodukte, nach lItalien und Frankreich,
nur etwa 6,5 % gingen nach Kanada. Insgesamt
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Abb. 13: Gesamtimporte Deutschlands von primdren (VPP; Erze und Konzentrate) und
sekundiren (VPS; Abfélle und Schrotte) Vorprodukten sowie Zwischenprodukten
(ZP; Kobaltmatten, Rohformen, Pulver, etc.) von Kobalt (oben) und Importe von Kobalt
aus Kanada (unten) von 1981 bis 2017 (BGR 2019).
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gingen etwa 42 % der von Deutschland exportier-
ten Abfalle und Schrotte nach Kanada, um dort
recycelt zu werden (BGR 2019).

Kanada exportierte 2017 Kobalt und Kobaltpro-
dukte im Gesamtwert von 370 Mio. €, davon fast
ausschlieRlich Kobaltmatten (Abb. 12). Etwa 4,4 %
der Gesamtexporte gingen davon nach Deutsch-
land, der groRte Teil wird nach Norwegen oder
Japan bzw. direkt in die USAexportiert (GTIS 2019).
Glencore exportiert seine kobalthaltigen Zwischen-
produkte zur Weiterverarbeitung nach Norwegen.
Kanada importierte Erze vor allem aus den USA
und Co-haltige Zwischenprodukte zur Weiterver-
arbeitung u. a. auch aus Deutschland. Der Wert
betrug im Jahr 2017 etwa 66 Mio. € (Abb. 12).

Blickt man nur auf die Warenstréme zwischen
Deutschland und Kanada, betrug der Gesamtwert
der zwischen den beiden Landern stattfindenden
Importe und Exporte etwa 20 Mio. €. Den weitaus
gréfReren Teil beanspruchen die Waren, die von
Kanada nach Deutschland gingen, namlich aus-
schlieBlich Zwischenprodukte im Wert von knapp
16,4 Mio. € (Abb. 12). Der Warenwert der von
Deutschland nach Kanada exportierten Waren
betrug etwa 4 Mio. € und bestand fast ausschlief3-
lich aus sekundaren Vorprodukten (Abb. 12).

In den letzten 35 Jahren hat sich der Import von
Vor- und Zwischenprodukten aus Kobalt nach
Deutschland insgesamt fast verdreifacht. Wahrend
der Import von primaren Vorprodukten (VPP), dazu

Projekt Eigentiimer Projekt- Forderung
stadium Roherz [t/a]
Dumont RNC Minerals, Feasibility 19.176.000
Waterton Global
Resources,
Mgmt,
Investissement
Québec
Eagles  Noront Feasibility k. A.
Nest Ressources beendet
Ltd.
Victoria KGHM Feasibility k. A.
Polska
Voisey’s Vale SA Im Bau k. A.

Bay

gehdren Erze und Konzentrate, und sekundaren
Vorprodukten (VPS), wie Abfalle und Schrotte, in
etwa konstant blieb, ist der Wert der Importe von
Zwischenprodukten (ZP), also Kobalt in Rohform,
Pulver, Matten und anderen Zwischenprodukten
stark angestiegen (Abb. 13, oben).

Ein ahnliches Bild ergibt sich flur die Importe aus
Kanada. Es wurden in den letzten Jahrzehnten
kaum Vorprodukte eingefihrt, dafir hat sich der
Wert der Importe von Zwischenprodukten etwa
vervierfacht (Abb. 13, unten).

Nickel ist ein wichtiger Rohstoff fuir die Stahlindus-
trie. Etwa 70 % des weltweit produzierten Nickels
werden zur Herstellung von Edelstahl verwendet.
Des Weiteren wird es fir die Herstellung von Legie-
rungen bendtigt, zusammen mit anderen Metallen,
wie z. B. Chrom, oder flr Beschichtungen. Etwa 3 %
des Nickels gehen derzeit in die Herstellung von
Batterien (NIickeL INSTITUTE 2019). Je nachdem, wie
sich die Substitutionserfolge in den Lithium-lonen-
Batterien entwickeln, konnte die Nachfrage fir
Nickel, vor allem Class 1 Nickel, fir diese Anwen-
dung in den nachsten Jahren stark ansteigen.

Kanada gehort zu den gréften Nickelproduzenten
weltweit. Das Land stand mit einer Férderung von
214.000 t Ni-Inh. im Jahr 2017 an vierter Stelle.

Ni-Gehalt Geplanter Reserven Ressourcen

[%] Produktions- [1.000t] [1.000 t]
beginn
0,270 2020 1.178.600 2.933.100

1,680 2022 11.131 21.581

2,7 2023 k. A. 13.563

2,120 2021 31.000 23.000
(ramp up)
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Exporte und Importe

2% AuRerer Kreis: Auterer Kreis:

Gesamtexporte: > 2,6 Mrd. €, Gesamtexporte: > 0,9 Mrd. €,
davon ca. 2,1 % nach Deutschland davon ca. 2 4 % nach Kanada

Innerer Kreis: Innerer Kreis:
Gesamtimporte: > 0,4 Mrd. €, Gesamtimporte: > 1,2 Mrd. €,
davon ca. 6,2 % aus Deutschland davon ca. 4,6 % aus Kanada
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is ; Ni i idsinter, Raffir i (roh), Legierungen (roh) | nachgeordnete Produkte (NP): Dréhte, Bleche, Bénder, etc.

Entwicklung von Produktion und Verbrauch

W Bergwerksférderung B Raffinadeproduktion I l I M Bergwerksférderung M nachgeordnete Produkte

M Huttenproduktion Raffinadeverbrauch B Zwischenprodukte Raffinadeverbrauch
2009 2012 2017 2009 2012 2017

o II 0

[
g
g

8
8

Menge [1.000 t Inh.]
3

Menge [1.000 t Inh.]
8

g
8

g
8

Forderung
Verbrauch
Forderung
Verbrauch

Férderung

Verbrauch
Férderung
Verbrauch
Férderung

Weiterverarbeitung -l

Verbrauch
Férderung
Verbrauch

Weiterverarbeitung

Weiterverarbeitung .‘
Weiterverarbeitung -l

Weiterverarbeitung
Weiterverarbeitung

Abb. 14: Handelsdaten von Nickel und Nickelprodukten zwischen Kanada und Deutschland aus
dem Jahr 2017 (BGR 2019, GTIS 2019, DESTATIS 2019).
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Das Metall, welches u. a. der Herstellung von
Class 1 Nickel dient, stammt vor allem aus den
Sulfidlagerstatten in und um Sudbury in Ontario.
Auch bei der Produktion von Raffinadenickel ran-
gierte Kanada 2017 mit 154.200 t auf dem flnften
Rang (BGR 2019). Die Hauptproduzenten sind Vale
S.A. mit ihren Projekten der Ontario und Manitoba
Division sowie Voisey’s Bay und Glencore Plc mit
ihren Bergwerken Sudbury Operations und Raglan.

Beide Unternehmen planen auch Erweiterungen
ihrer laufenden Betriebe in Sudbury und Voisey’s
Bay (Tab. 3). Projekte, die einen realisierbaren Pro-
duktionsstart versprechen, sind ebenfalls in Tab. 3
dargestellt.

Deutschland besitzt keine eigene Bergwerksfor-
derung fir Nickel, produzierte 2017 aber knapp
50.000t an Zwischen- und nachgeordneten Pro-
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Abb. 15: Gesamtimporte Deutschlands von priméren (VPP; Erze und Konzentrate) und sekun-
ddren (VPS; Abfélle und Schrotte) Vorprodukten sowie Zwischen- (ZP; Nickelmatten,
Raffinadenickel, Legierungen, etc.) und nachgeordneten Produkten (NP; Dréhte, Bleche,
Bénder, etc.) von Nickel (oben) und Importe von Nickel aus Kanada (unten) von 1981 bis

2017 (BGR 2019).
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dukten wie Matten, Legierungen, Drahte oder Ble-
che (Abb. 14).

Insgesamt importierte Deutschland 2017 Nickel
und Nickelprodukte im Wert von 1,23 Mrd. €, dar-
unter hauptsachlich Raffinadenickel, Legierungen,
Drahte und Stangen, also Zwischen- und nachge-
ordnete Produkte (Abb. 14). 4,6 % der Nickelim-
porte stammten aus Kanada, darunter vor allem
Raffinadenickel. Genauere Definitionen von Vor-
produkten, Zwischen- und nachgeordneten Pro-
dukten werden in Abb. 14 aufgefiihrt.

Deutschlands Nickelexporte hatten im Jahr 2017
einen Wert von 0,92 Mrd. €, darunter hauptsach-
lich weiterverarbeitetes Material (Abb. 14). Nach
Kanada gingen 2,4 % der Gesamtexporte, vor
allem in Form von Nickelmatten (Abb. 14).

Die kanadischen Gesamtexporte von Nickel und
Nickelprodukten hatten im Jahr 2017 einen Wert
von 2,6 Mrd. €. Dabei handelte es sich vor allem
um Raffiandenickel, Nickelmatten und Nickeloxid-
sinter (Abb. 14). Diese gingen ahnlich wie Kobalt
vor allem nach Norwegen zur Weiterverarbeitung,
in die USA und nach China. Nach Deutschland gin-
gen nur etwa 2,1 % der kanadischen Gesamtex-
porte (Abb. 14).

Uber 50 % der kanadischen Importe bestanden
2017 aus primaren und sekundaren Vorproduk-
ten, also Erzen und Konzentraten, sowie Abfallen
und Schrotten, Schlacken und Aschen (Abb. 14).
Kanada importiert Nickel vor allem aus seinem
Nachbarland, den USA (GTIS 2019).

Insgesamt betrug die Summe der gesamten
Importe und Exporte von Nickel zwischen Deutsch-
land und Kanada ca. 77 Mio. €, bestehend aus 85 %
Zwischenprodukten und 12 % nachgeordneten Pro-
dukten. Davon fanden Zwischen- und nachgeord-
nete Produkte im Wert von 55 Mio. € ihren Weg
von Kanada nach Deutschland und 22 Mio. € von
Deutschland nach Kanada (Abb. 14). Vorprodukte
tauchen in der bilateralen Statistik nicht auf.

Die Betrachtung der deutschen Nickelimporte
der letzten 35 Jahre zeigt, unterteilt in die ein-
zelnen Verarbeitungsstufen, dass der Anteil von
Vorprodukten, sowohl primaren (VPP; Erze und

Konzentrate) als auch sekundaren (VPS; Abfalle,
Schrotte, Aschen) an den Gesamtimporten in den
letzten Jahren leicht gestiegen ist (Abb. 15, oben).
Der Wert der Importe von Zwischenprodukten
(ZP; Nickelmatten, Nickeloxidsinter, Legierungen,
Nickelsulfate und Oxide/Hydroxide und Raffinade-
nickel) sowie Nebenprodukten (NP; Bleche, Ban-
der, Drahte, Stangen und Pulver) haben sich etwa
verdoppelt (Abb. 15, oben).

Der Wert der Importe von Zwischen- und Neben-
produkten aus Kanada haben sich, nach vielen
Schwankungen, seit Anfang der 80er Jahre etwa
verdoppelt (Abb. 15, unten).

Der weltweite Graphitmarkt setzt sich aus syn-
thetischem und natirlichem Graphit zusammen.
Das Hauptanwendungsgebiet fir den Gesamt-
graphitmarkt sind mit rund 31 % aktuell Graphit-
elektroden fir den Einsatz in der Aluminium- und
Stahlindustrie, allerdings kann firr die Herstellung
lediglich synthetischer Graphit verwendet werden.
Hauptanwendungsfeld fur nattrlichen Graphit ist
die Feuerfestindustrie, mit ca. 19 % Anteil am
Gesamtmarkt (DERA 2019).

Naturlicher Graphit wird weltweit in den Kategorien
Flockengraphit und amorpher Graphit gefordert.
Die jeweiligen Einsatzgebiete unterscheiden sich
je nach Anforderung an das Endprodukt. Natur-
graphit wird auf Grund seiner Hitzebestandigkeit
vorrangig in der Feuerfestindustrie eingesetzt und
stellt mit rund 45 % den bedeutendsten Anteil am
Gesamtmarkt fir natirlichen Graphit dar. Weitere
Einsatzgebiete sind u. a. GieRereiprodukte (14 %),
Schmierstoffe, Aufkohlungsmittel und Reibbelage
(zusammen rund 25 %) sowie Batterien (15 %)
(BGR 2019). Zukiinftig grofter Wachstumstreiber
der Nachfrage sind vor allem wiederaufladbare
Batterien, in denen Graphit als Anodenmaterial
zum Einsatz kommt. Insbesondere Anwendungen
fur die Elektromobilitdt werden sich zukinftig stei-
gernd auf die Nachfrage auswirken.

Graphit wird vor allem im Tagebau gewonnen. Im
Jahr 2017 wurden weltweit ca. 1,4 Mio. t natur-
licher Graphit gefordert, der Anteil von Flocken-
graphit betrug rund 60 %. Kanada gehdrt mit ca.
30.000 t Graphit aktuell zu den bedeutendsten
Produzenten von Flockengraphit hinter China,
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Brasilien und Indien (BGR 2019). Zunehmende
Explorationsbemihungen in Ostafrika fihrten im
Jahr 2018 zur Inbetriebnahme eines Graphitberg-
werks in Mosambik. Mit einer Jahresproduktion
von 100.000t ist das Land zum zweitgrofiten
Graphitproduzenten weltweit hinter Brasilien, vor
Indien und Kanada aufgestiegen (USGS 2019).
Die Produktion von synthetischem Graphit in
Kanada wurde 2014 eingestellt.

Die bekannten kanadischen Graphitlagerstatten
befinden sich vorwiegend in den Provinzen Onta-
rio und Québec sowie vereinzelt in Manitoba und
British Columbia. Die zwei Hauptproduzenten von
Flockengraphit in Kanada sind das Unternehmen
Imerys sowie Eagle Graphite. Die genauen Pro-
duktionszahlen von Eagle Graphite sind unbe-
kannt, da die Produktion unregelmafig ist. Aber
es wird davon ausgegangen, dass das Unterneh-
men fur weniger als 20 % der Gesamtproduktion
in Kanada verantwortlich ist (BGR 2019).

Die Bergwerke und Graphitprojekte, die in der
Studie von 2011 beschrieben worden sind (DERA
2011), wurden fast vollstandig geschlossen oder
vorerst gestoppt. Lediglich Bissett Creek, die als
eine der groRten Lagerstatten fir Flockengraphitin
Nordamerika gilt, ist noch aktiv. Das Unternehmen
Northern Graphite gibt eine Produktionsaufnahme
fur 2020 an (S&P GLosAL 2019a). Es sind weitere
zahlreiche Projekte fur den Abbau von Flocken-

graphit bekannt. Davon befinden sich allerdings
nur wenige bereits im Feasibility-Stadium (Tab. 4).

Die Graphitprojekte in Kanada sind von hoher Qua-
litat und die dort vorkommenden Rohstoffe grund-
satzlich fur die Fertigung von Batterien geeignet.
Nachteile bestehen allerdings in den vergleichs-
weise hohen Betriebskosten und der abgelegenen
Lage vor allem im Norden Kanadas und damit der
teilweise schlechten Anbindung an die Infrastruk-
tur. Der Ausbau der Infrastruktur gerade in den
abgelegenen nordlichen Gegenden ist allerdings
fester Bestandteil des Canadian Minerals and
Metals Plan und soll in der Zukunft in den Vorder-
grund racken (CMMP 2019).

Das Bergwerk Black Crystal von Eagle Graphite
produziert unregelmafdig nur einige Monate im
Jahr (s. 0.). Das Unternehmen plant die Produk-
tion auf kolloidalen Graphit umzustellen, welches
fur die Herstellung von Lithium-lonen-Batterien
verwendet wird (BGR 2019). Viele der Projekte
arbeiten neben dem erfolgreichen Abbau von Gra-
phit auch an Versuchsanlagen zur Herstellung von
kolloidalem Graphit.

Das einzige im Abbau befindliche Graphitberg-
werk Deutschlands wird von der AMG Graphite
GK betrieben. Die jahrliche Forderrate liegt aktu-

Projekt Eigen- Projekt- Produktion Graphit-Gehalt Geplanter Reserven Ressourcen
tiimer stadium Konzentrat in Reserven Produktions- [1.000%] [1.000 t]
[t/a] [%] beginn
Matawinie Nouveau Feasibility 100.000 4,35 2022 59.800 95.500
Monde beendet
Graphite
Inc.
Bissett Northern Feasibility 44.200 2,06 2020 28.300 65.529
Creek Graphite beendet
Corp.
Lac Mason Feasibility 51.900 27,77 2020 4.741 78.604
Guéret Graphite beendet
Inc.
Lac Knife  Focus Feasibility 44.300 15,13 k.A. 7.857 6.543

Graphite beendet
Inc.
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ell bei weniger als 1.000 t. Als einer der weltweit
bedeutendsten Importeure und Exporteure von
Graphit ist Deutschland daher weitestgehend auf
den Import von Graphit angewiesen. Insgesamt
importierte Deutschland im Jahr 2017 Graphit und
Graphitprodukte im Wert von 107,9 Mio. €, davon
stammten nur etwa 0,2 % aus Kanada, mehr als
50 % dagegen aus China. Den grofiten Anteil an
den Importen bildete der synthetische Graphit,
der etwa 62 % der Gesamtimporte ausmacht
(Abb. 16). Aus Kanada wird hauptsachlich Flocken-
graphit importiert, der vornehmlich aus der Provinz
Québec stammt (NRCAN 2018, StaTisTICS CANADA
2018).

Die deutschen Importe von Graphitprodukten
haben sich seit 1997 verdoppelt, allerdings sind
die Anteile von natlrlichem und synthetischem
Graphit in etwa gleich geblieben. Die Gesamtim-
porte beinhalten ca. 35 % naturlichen und 65 %
synthetischen Graphit (Abb. 16).

Rund 6,6 % der deutschen Gesamtexporte von
Graphitprodukten gingen nach Kanada, darunter
vor allem kolloidaler und halbkolloidaler Graphit.
Dieser wurde vor allem in die Provinz British
Columbia exportiert (NRCAN 2018, SrtaTISTICS
CaNADA 2018). Den GroRteil exportierte Deutsch-
land innerhalb Europas, darunter vor allem nach

Frankreich, Polen, in die Tschechische Republik
und nach Osterreich sowie nach Siidkorea (BGR
2019).

Kanada verarbeitet den groRten Teil des heimisch
abgebauten Flockengraphits direkt vor Ort wei-
ter zu einem Konzentrat mit max. 99 % C; nur
ein geringer Teil wird direkt als Erz exportiert. Bei
Kanadas Gesamtexporten von Graphitprodukten
im Wert von 27 Mio. € im Jahr 2017 handelte es
sich hauptsachlich um Graphit in Form von Flo-
cken und Pulver (GTIS 2019). Der Anteil dieser
Warengruppe an den Gesamtgraphitexporten
betrug ca. 60 % mit einem Wert von ca. 16 Mio. €.

Das franzosische Unternehmen Imerys besitzt
neben seinem Graphitbergwerk Lac-des-lles und
der Aufbereitungsanlage Terrebonne in Québec
eine Produktionsstatte fiir Graphit in der Schweiz.
Ein Teil des in Kanada abgebauten Graphits wird
also zur Weiterverarbeitung in die Schweiz expor-
tiert. Der GroRteil, etwa 80 %, wird allerdings direkt
in die USA exportiert (BGR 2019).

Im Jahr 2017 importierte Kanada ca.
30.000—-40.000 t Graphit, um es zu einem hoher-
wertigen Produkt umzuwandeln (BGR 2019). Der
Grofteil an Graphit stammte aus China und den
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Graphit von 1997 bis 2017 (GTIS 2019).
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Eisen ist das wichtigste Metall bei der Stahlherstel-
lung. Etwa 98 % des weltweit gewonnenen Eisen-
erzes werden in diesem Industriezweig verwendet
(NRCAN 2019b). Deutschland ist als siebtgrofiter
Stahlhersteller der Welt auf Eisenerzimporte angewie-
sen. Ein Teil davon wird auch aus Kanada geliefert.

Die grofdten Eisenerzproduzenten der Welt sind
Australien, Brasilien und China. Die Gesamt-
produktion weltweit betrug im Jahr 2017 rund
230 Mio. t Fe-Inh. Kanada produzierte in diesem
Jahr ca. 50 Mio. t. Das entspricht etwa 2,2 % der
weltweiten Produktion und Rang 9 im weltweiten
Vergleich. Insgesamt wurden 51 % des Eisener-
zes in Québec gefordert, 44 % in Neufundland
und Labrador und 5 % in Nunavut. Die Produk-
tion von Rohstahl betrug 2017 rund 13,6 Mio. t
(NRCAN 2019b), was sich in den letzten zehn
Jahren ebenso wie die Produktion von Roheisen
nur unwesentlich verandert hat (Abb. 17).

Deutschland gehdrte mit einer Produktion von
27,8 Mio. t Roheisen und 43,6 Mio. t Rohstahl im
Jahr 2017 zu den groRten Stahlproduzenten der
Welt. Heimisches Eisenerz fir die Stahlproduktion
wird nicht geférdert (Abb. 17).

Die in Tabelle 5 aufgeflihrten kanadischen Eisen-
erzprojekte befinden sich alle im Feasibility-Sta-
dium bzw. haben die Feasibility-Studie abge-
schlossen. Die Manganvorkommen in Kanada
sind ausschlie8lich an die groRen Eisenerzvor-
kommen gebunden. Auf Grund des sehr geringen

Projekt Eigen- Projekt- Forderung Mn-
tiimer stadium  Roherz Gehalt
[Mio. t/a] [%]
Roche Advanced Feasibility 20 0,061
Bay Explora-
tions Inc.
Scully Tacora Feasibility 17 2,58
Resources beendet
Inc
Kamisti- Alderon Feasibility 22.9 k. A.
atusset  Iron Ore beendet
Corp.

k. A. — keine Angabe

Mangangehalts entspricht das Erz nicht den Anfor-
derungen in der Stahlindustrie und ist daher fur
die deutsche Wirtschaft eher von geringem Inte-
resse. Die Mangangehalte, die in den Eisenerzla-
gerstatten vorkommen, sind in der Tabelle fur die
aussichtsreichsten Eisenerzprojekte ebenfalls mit
angegeben (Tab. 5).

Um die oben erwahnten Mengen an Stahl zu erzeu-
gen, ist Deutschland auf den Import von Eisenerz
und weiteren Produkten daraus angewiesen. Ins-
gesamt importierte Deutschland 2017 Eisen- und
Stahlprodukte im Wert von 28,9 Mrd. €, darunter,
neben Erzen und Konzentraten, Ferrolegierun-
gen und Abfallen/Schrotten, vor allem Stahl, in
Form von Drahten, etc. 2,2 % der Gesamtimporte
stammten aus Kanada, den grofiten Anteil bil-
den hier Erze und Konzentrate, Ferrolegierungen
sowie legierte und nicht legierte Stahle (Abb. 17).
Eisen und Roheisen wurden in erster Linie aus
Brasilien importiert. Von den insgesamt im Wert
von 14 Mrd. € ausgeflihrten Eisenprodukten gin-
gen nur 0,6 % nach Kanada. Der GroBteil wurde
innerhalb Europas exportiert.

Kanada exportierte 2017 Eisenprodukte im Wert
von ca. 9 Mrd. €, darunter hauptsachlich Eisen
und Stahl, Schlacken und Oxide und Hydroxide,
vor allem in die USA, nach China und nach Japan.
Der Wert der kanadischen Importe betrug 2017 ca.
6,8 Mrd. € und bestand hauptsachlich aus nach-

Fe- Geplanter Reserven Ressourcen
Gehalt Produktions- [1.000t] [1.000 t]

[%] beginn

26,25 k. A. 314.802  344.598
34,83 k.A. 443.673  971.383
28,80 k. A. 668.500 1.797.100
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Exporte und Importe

AuRerer Kreis:
Gesamtexporte: > 9,0 Mrd. €,
106 % davon ca. 7,0 % nach Deutschland

Innerer Kreis:
Gesamtimporte: > 6,8 Mrd. €,
davon ca. 1,9 % aus Deutschland

i\
16%21%

104 %

M primére Vorprodukte (VPP)
B sekundére Vorprodukte (VPS)
W Zwischenprodukte (ZP)

I nachgeordnete Produkte (NP)

AuBerer Kreis:
Gesamtexporte: > 23,3 Mrd. €,
davon ca. 0,6 % nach Kanada

Innerer Kreis:
Gesamtimporte: > 28,9 Mrd. €,
davon ca. 2,2 % aus Kanada

M primére Vorprodukte (VPP)
W sekundére Yorprodukte (VPS)
W Zwischenprodukte (ZP)

M nachgeordnete Produkte (NP)

Warenstréme zwischen Kanada und Deutschland

GER — CAN
131,1 Mio. €

CAN — GER
631,2 Mio. €

B primére Vorprodukte (VPP) B sekundére Vorprodukte (VPS)

VPP 75,1

NP 19,3 %

B Zwischenprodukte (ZP) M nachgeordnete Produkte (NP)

primére Vorprodukte (VPP): Erze und Konzentrate | sekundére Vorprodukte (VPS): Abfélle und Schrotte | Zwischenprodukte (ZP). legierte und nicht legierte Stahle, Ferrolegierungen, Halbzeuge
nachgeordnete Produkte (NP): legierte und nicht legierte St&hle in Form von Drahten, Flacherzeugnissen etc.

Entwicklung der Produktion
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Abb. 17: Handelsdaten von Eisen und Eisenprodukten zwischen Kanada und Deutschland aus

dem Jahr 2017 (BGR 2019, GTIS 2019).
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geordneten Produkten wie Stahlen in Form von
Drahten, etc. (Abb. 17).

Der Gesamtwert der gehandelten Eisenpro-
dukte zwischen Deutschland und Kanada betrug
760 Mio. € fir das Jahr 2017 (Abb. 17). Dabei han-
delte es sich um ca. 75 % priméare Vorprodukte,

also Erze und Konzentrate, die hauptsachlich
von Kanada nach Deutschland geliefert wurden,
ebenso die Zwischenprodukte, wie z. B. legierte
und nicht-legierte Stahle und Ferrolegierungen, die
etwa 5 % des Gesamtwerts ausmachten. Bei etwa
20 % handelte es sich um nachgeordnete Pro-
dukte, wie z. B. Stahle in Form von Drahten etc.,

/ 100

[
9

©

8

S)

7

=

6

o

5

=

4

S)

Importanteil in %

100
90
80
70
60
5

o

4

o

Importanteil in %

N W
o O

m VPP = VPS

w

5)

w

0

N

5

N
o

in Mrd. € (Linie)

o

1.200

1.000

800

600

in Mio. € (Linie)

IS

00

N

00

Abb. 18: Gesamtimporte Deutschlands von priméaren (VPP; Erze und Konzentrate) und sekunda-
ren (VPS; Abfélle und Schrotte) Vorprodukten sowie Zwischen- (ZP; legierte und nicht
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Eisen aus Kanada (unten) von 1981 bis 2017 (BGR 2019).
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die wiederum fast ausschlie3lich von Deutschland
nach Kanada geliefert wurden (Abb. 17).

Der Wert der deutschen Eisen- und Stahlimporte
ist seit 1981 etwa um das Vierfache gestiegen.
Den gréBten Anteil stellen die nachgeordneten
Eisenprodukte (NP), wie Drahte, unterschiedliche
Stahle, Pulver oder Schlackensand, dar (Abb. 18,
oben). Das Verhaltnis zwischen NP, Zwischenpro-
dukten (ZP) und Vorprodukten, primaren (VPP)
und sekundaren (VPS) bleibt im betrachteten Zeit-
raum in etwa konstant (Abb. 18, oben).

Im Vergleich zu den weltweiten Importen bestan-
den die Importe aus Kanada groRtenteils aus den
primaren Vorprodukten. Daran hat sich auch in den
letzten Jahrzehnten nicht viel geandert. Der Anteil
an den nachgeordneten Produkten ist zwar abso-
lut gesehen etwas angestiegen (Abb. 18, unten),
im Verhaltnis zu den Vorprodukten ist er jedoch
eher gesunken (Abb. 18, unten).

Die Hauptanwendung fur Kupfer liegt in der Elek-
troindustrie. In Deutschland werden ca. 57 % des
Kupfers im Elektro- und Kabelbereich verwendet,
danach folgen das Bauwesen, wo ca. 15 % des
Kupfers Verwendung finden, und die Automobil-
industrie mit 9 % (DERA 2019b).

Im Jahr 2017 wurden weltweit etwa 20 Mio. t
Kupfer gefordert, darunter ca. 605.000 t Kupfer

Projekt Eigentiimer Projekt- Produktion
stadium Cu-Konzentrat
[t/a]

Ajax KGHM Feasibility k. A.
Polska beendet
Miedz SA

Kemess Centerra Feasibility 19.000

North Gold Inc. beendet

Morri- Pacific Feasibility k. A.

son Booker beendet
Minerals Inc.

Casino  Western Test- k. A.
Copper & betrieb

Gold Corp.

Cu-Gehalt Geplanter

in Kanada, was im weltweiten Vergleich Rang 12
entspricht. Ungefahr 50 % des Kupfers stammen
aus British Columbia, gefolgt von Ontario und Neu-
fundland und Labrador. Mit einer Produktion von
ca. 330.000 t Raffinadekupfer lag Kanada 2017
weltweit auf Rang 18 (NRCAN 2019b).

Aktuell sind in Kanada 30 produzierende Bergwerke
verzeichnet sowie eine Vielzahl von Projekten, die
sich in unterschiedlichen Stadien der Exploration
befinden. Tab. 6 zeigt eine kurze Ubersicht tiber die
aktuell vielversprechendsten Bergbauprojekte fir
Kupfer.

Deutschland besitzt keine eigene Bergwerksforde-
rung von Kupfer und ist daher zu 100 % auf Importe
von Kupfererzen und -konzentraten angewiesen.
Bei der Raffinadeproduktion kam Deutschland im
Jahr 2017 zwar auf 694.000 t Cu-Inh., aber trotz
allem kénnen Reinkupfer und andere Kupferpro-
dukte, auch unter Einbeziehung des Kupfer-Recy-
lings, im Land nicht bedarfsdeckend produziert
werden.

Im Jahr 2017 importierte Deutschland 1,25 Mio. t
Kupfererze und -konzentrate, im Wert von
1,9 Mrd. €. Die Hauptlierferlander waren Peru
(25 %), Chile (25 %) und Brasilien (19 %). Die
Gesamtimporte fur Kupfererze, -konzentrate, Raf-
finadekupfer und alle weiteren Kupferprodukte
hatten 2017 einen Gesamtwert von 10,6 Mrd. €.

Reserven Ressourcen

in Reser- Produktions- [1.000t] [1.000 t]
ven [%] beginn

0,290 2018 426.000 171.000
0,266 2021 107.381 337.519
0,33 k.A. 224.251 39.142
0,180 2024 1.122.661 1.776.000
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Exporte und Importe

‘f

AuBerer Kreis: AuBerer Kreis:
Gesamtexporte: > 5,4 Mrd. €, Gesamtexporte: > 8,4 Mrd. €,
davon ca. 3,0 % nach Deutschland davon ca. 0,5 % nach Kanada
Innerer Kreis: Innerer Kreis:
Gesamtimporte: > 2,3 Mrd. €, Gesamtimporte: > 10,6 Mrd. €,
davon ca. 1,9 % aus Deutschland davon ca. 1,5 % aus Kanada
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Abb. 19: Handelsdaten von Kupfer und Kupferprodukten zwischen Kanada und Deutschland aus
dem Jahr 2017 (BGR 2019, GTIS 2019).
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Davon stammten 1,5 % aus Kanada (Abb. 19).
Deutschlands Exporte betrugen ca. 8,4 Mrd. €,
davon gingen etwa 0,5 % nach Kanada.

Kanadas Gesamtkupferexporte hatten 2017 einen
Wert von insgesamt 5,44 Mrd. €, darunter haupt-
sachlich Erze und Konzentrate sowie Raffinade-
kupfer. Mehrals 90 % des Raffinadekupfers wurden
von Kanada in die USA exportiert, nur insgesamt
3 % der Gesamtexporte gingen nach Deutschland
(Abb. 19). 75 % der kanadischen Importe (vor
allem Konzentrate, Abfélle und Schrotte) stamm-

ten aus den USA, 1,9 % dagegen aus Deutsch-
land. Der Gesamtwert der kanadischen Importe
betrug 2017 ca. 2,3 Mrd. € (Abb. 19).

Der Handel zwischen Deutschland und Kanada
umfasste fir Kupferprodukte insgesamt ca.
202 Mio. €. Davon gingen Waren im Wert von ca.
160 Mio. € von Kanada nach Deutschland und
Waren im Wert von ca. 40 Mio. € von Deutschland
nach Kanada. 75 % dieser Lieferungen gingen in
Form von primaren Vorprodukten von Kanada
nach Deutschland (Abb. 19). Bei 15 % handelte es
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Abb. 20: Gesamtimporte Deutschlands von priméren (VPP; Erze und Konzentrate) und sekun-
ddren (VPS; Abfélle und Schrotte) Vorprodukten sowie Zwischen- (ZP; Raffinadekupfer,
etc.) und nachgeordneten Produkten (NP; Drdhte, Rohre, etc.) von Kupfer (oben) und
Importe von Kupfer aus Kanada (unten) von 1981 bis 2017 (BGR 2019).
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sich um sekundare Vorprodukte, die zu etwa glei-
chen Anteilen von Deutschland nach Kanada bzw.
von Kanada nach Deutschland exportiert wurden
(Abb. 19). Etwa 9 % der gesamten Handelsbilanz
zwischen Deutschland und Kanada basieren auf
Zwischen- und nachgeordneten Produkten, die
fast ausschlielich von Deutschland nach Kanada
exportiert wurden (Abb. 19).

Im Jahr 1981 bestanden die deutschen Importe
von Kupfer und Kupferprodukten, gemessen an
ihrem Wert, zu ca. 30 % aus Vorprodukten und
70 % aus Zwischenprodukten und nachgeordne-
ten Produkten. Allerdings hat sich dieses Verhalt-
nis bis 2017 in Richtung 40 % zu 60 % verschoben.
Der Gesamtwert der deutschen Kupferimporte hat
sich seit 2003 etwa verdreifacht (Abb. 20, oben).

Diese Entwicklung spiegelt sich bei den kanadi-
schen Kupferimporten noch etwas deutlicher wider.
Vor 1997 bestanden 85 % der Kupferimporte aus
Kanada aus Zwischen- und nachgeordneten Pro-
dukten. Seit dem Jahr 1998 bestehen die Importe,
gemessen am Wert, allerdings zu Uber 80 % aus
Vorprodukten (Abb. 20, unten).

Auch der Wert der deutschen Gesamtimporte aus
Kanada verdreifachte sich in den letzten 35 Jahren,
mit einer Ausnahme in den Jahren 1994 —-2004, in
denen sie auf ein Minimum zurtckgingen (Abb. 20,
unten). Ob diese Importe stattdessen aus einem
anderen Land kamen, ist auf Grund der geringen
Mengen aus Kanada schwierig festzustellen. Dass
der Grund in einer moglichen Drosselung der Kup-
ferproduktion in Kanada zu dieser Zeit besteht, ist
allerdings ausgeschlossen, da die Kupferproduk-
tion seit 1980 zwar mit leichten Schwankungen
verbunden ist; aber doch immer recht konstant bei
ca. 600.000 t liegt (Abb. 19; BGR 2019).

Seit 2004 stiegen die Importe aus Kanada wieder
stark an und stagnierten ab 2012. Allerdings ver-
lagerten sie sich, wie oben schon erwahnt, hin zu
den Vorprodukten; also hauptsachlich zu Erzen
und Konzentraten sowie zu Abfallen und Schrotten
(Abb. 20, unten).

Bei der Produktion von Aluminium belegte Kanada
mit 3,2 Mio. t im Jahr 2017 den dritten Rang. Das
entsprach etwa 5 % der Weltproduktion (Abb. 4).

Die Produktion findet hauptsachlich in der Provinz
Queébec statt. Eine Aluminiumhditte befindet sich in
British Columbia. Die Energie zur Herstellung von
Aluminium in Kanada stammt aus Wasserkraftwer-
ken; damit weist Kanada bei der Aluminiumproduk-
tion weltweit den kleinsten CO,-Fuabdruck auf.
Kanada hat hinter Saudi-Arabien, Quatar, Island
und Norwegen die viertniedrigsten Produktions-
kosten (NRCAN 2019b).

Im Jahr 2017 produzierte Kanada 20,3 Mio. t Kali-
salze und ist damit bei einer weltweiten Produk-
tion von 67,9 Mio. t der grofdte Kalisalzproduzent,
gefolgt von Russland, WeiBrussland und China.
Die groRten Lagerstatten befinden sich in der Pro-
vinz Saskatchewan. Mit 23 % der Kalisalzreserven
(4,2 Mrd. t) verflgt Kanada zudem Uber die weltweit
bedeutendsten Reserven. Die Potash Corporation
of Saskatchewan ist grofter Kaliproduzent der Welt
und betreibt in der Provinz Saskatchewan und in
New Brunswick mehrere Kalisalzbergwerke. Neue
Projekte sind in verschiedenen Stadien der Unter-
suchung. Seit Mai 2017 gehort auch die K+S AG,
mit der Bethune Mine, zu den in Kanada tatigen Kali-
salzproduzenten (BGR 2017b). Kanada ist zudem
der weltweit gréfite Kalisalzexporteur. Im Jahr 2017
fihrte Kanada ca. 19 Mio. t Kalisalze aus, was 39 %
der weltweiten Gesamtexporte entsprach (NRCAN
2019b).

Fir Deutschland ist Kanada nicht der wichtigste
Handelspartner, da Deutschland selbst ausrei-
chend Kalisalze fir den Eigenbedarf produziert.
Ein gewisser bilateraler Handel ist dennoch nicht
auszuschliefen, da Deutschland andere Spezi-
fikationen produziert. Die Kalisalze in Kanada
haben deutlich hdhere K,O-Gehalte als die Lager-
statten in Deutschland. Dafir sind in Deutschland
bedeutende Magnesiumsulfatgehalte nachge-
wiesen. Daraus ergibt sich die wichtige Produk-
tion von Kaliumsulfat fir die Landwirtschaft sowie
technischer Salze.

Sowohl Deutschland als auch Kanada beliefern
den amerikanischen (12 % der deutschen Exporte
und 55 % der kanadischen Exporte) und den chi-
nesischen Markt (3,5 % der deutschen Exporte
und 10 % der kanadischen Exporte, GTIS 2019).
Ansonsten beschranken sich die Exporte von
Deutschland (etwa 53 %) hauptséachlich auf Europa
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und Australien, die von Kanada neben den USA
und China auf Brasilien und den asiatischen Raum
(Indien, Indonesien, Thailand, Vietnam, GTIS 2019).

Als wichtiger Rohstoff in der Batterieherstellung
nehmen Lithiumlagerstatten eine immer wich-
tigere Rolle ein. Kanada baut sein Potenzial in
Bezug auf Lithium immer weiter aus. Die aktuellen
Projekte kdnnen zwar nicht mit den groRRen Lithi-
umproduzenten wie Australien oder Chile konkur-
rieren, aber mit einer jahrlichen Produktion einiger
Millionen Tonnen kann Kanada zumindest zu einer
gewissen Diversifizierung des Angebots beitra-
gen. Die Lagerstatten befinden sich vor allem in
den Provinzen Québec und Ontario. Bei den am

weitesten fortgeschrittenen Projekten handelt es
sich um das Projekt ,Whabouchi“ von Nemaska
Lithium und ,North American Lithium“ von Con-
temporary Amperex Technology. Diese befinden
sich beide im Stadium der ,Preproduction®, also im
Testbetrieb. Zahlreiche weitere Projekte befinden
sich aktuell in der ,Feasibility“ bzw. der ,Pre-Fea-
sibility“-Phase. Die wichtigsten Informationen zu
diesen Projekten sind in der Tab. 7 zusammen-
gestellt.

Kanada ist aktuell kein Produzent von Seltenen-
Erd-Elementen (SEE). Allerdings befinden sich 20
von weltweit insgesamt 63 Explorationsprojekten
im fortgeschrittenen Stadium in Kanada. Darunter

Projekt Eigentiimer Projekt- Produktion Li-Gehalt in Geplanter Reserven/
stadium [Li t-Inh./a] Reserven/ Produktions- Ressourcen
Ressourcen [%] beginn [Mio. t]
Whabouchi Nemaska Li- Testbetrieb 33.000 1,28/1,57 2019 36.6/6,7
thium Inc.
Rose/ Critical Elements Feasibility  6.500 0,85/1,35 2020 26.8/7,9
Eastmain Corporation
Separation  Avalon Advan- Pre- 22.500 1,40/1,41 2021 k. A./0,06
Rapids ces Materials Feasibility
North Ameri- Contemporary Testbetrieb 20.000 0,85/1,20 2019 20.3/47
can Lithium  Amperex Tech-
nology
James Bay Galaxy Feasibility k. A. k. A./1,40 k. A. k. A./0,13
Resources Ltd.
k. A. = keine Angaben
Projekt Eigentiimer Forderung Anteil schwerer SEE am Geplanter
SEE [t/a] Gesamt-SEE-Inhalt [%] Produktionsbeginn
Buckton DNI Metals k. A. 24 2020
Foxtrot Search Minerals 10.000 21 2020
Nechalacho  Avalon Advances Materials 10.000 28 2020
Kipawa Matamec 6.000 36 2020
Strange Lake Torngat 11.500 47 2020
Grand-Vallée Orbite Aluminae 1.000 20 2020
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auch viele Projekte, die einen hohen Gehalt an
Schweren SEE beinhalten (NRCAN 2019b). Min-
destens sechs der fortgeschrittenen Explorations-
projekte haben einen Anteil von mindestens 20 %
Schweren SEE am Gesamt-SEE-Inhalt (Tab. 8).

Kanada verfugt zurzeit Uber keinen nennenswer-
ten Chromitabbau. Chromlagerstatten werden
aktuell in Northern Ontario im sogenannten ,Ring
of Fire" (ROF) exploriert. Der ROF befindet sich
240 km westlich von James Bay und umfasst eine
Flache von ca. 5.000 km?, wobei sich die meisten
Lagerstatten entlang eines 20 km langen Streifens
befinden. Die dort lagernden Chromreserven kon-
nen Kanada zu einem bedeutenden Chromit- und
Ferrochromproduzenten aufsteigen lassen. Dies
ist sicherlich auch der Grund, weshalb seit 2011
mehr als 35 Bergbauunternehmen im ,Ring of Fire*
registriert sind.

Rohstoff Produktion Dimension Menge
Niob Forderung t Inh. 6.981
Diamanten Forderung Mio. Karat 23,2
Titan Forderung t TiO, 880.000
Schwefel Forderung 1.000 t 5.464
Platin Forderung kg Inh. 9.500
Palladium Forderung kg Inh. 17.000
Gold Forderung kg Inh. 172.877
Steinsalz Forderung 1.000 t 11.250
Wismut Forderung t 25
Molybdan Foérderung tInh. 5.290
Zink Forderung 1.000 t Inh. 344
Tellur Raffinade kg Inh. 49.000
Zink Raffinade 1.000 t Inh. 598
Kadmium Raffinade t Inh. 1.802

Da im Rahmen der vorliegenden Studie nicht auf
jeden einzelnen Rohstoff im Detail eingegangen
werden kann bzw. ein Schwerpunkt auf bestimmte
Rohstoffe gesetzt wurde, werden weitere Roh-
stoffe, flr die Kanada ein wichtiger Produzent ist,
in Tabelle 9 zusammengefasst.

Kanada ist ein bedeutender Produzent von Erdol
aus Olsanden, Erdgas, Kohle sowie Kernbrenn-
stoffen. Auf deren Potenziale wird auf den nachs-
ten Seiten detaillierter eingegangen.

Kanada verfugt Uber konventionelle Erddlreser-
ven in Héhe von 565 Mio. t. Von weitaus groerer
Bedeutung sind allerdings die nicht-konventionellen
Erdélreserven in Olsanden in der GréRenordnung
von 26 Mrd. t. Dariber hinaus besitzt das Land
noch Schieferdlreserven in Héhe von schatzungs-
weise 68 Mio. t. Kanada verfligt nach Venezuela

Gesamtmenge Gesamtmenge [Anteil %] Rang

69.100 10,10 2
150,9 15,4 2
5.540.000 15,88 4
79.842 6,84 4
199.000 4,77 4
225.000 7,56 3
3.230.000 5,35 5
281.103 4,00 5
16.900 0,15 7
297.000 1,78 8
12.500 2,75 8
470.000 10,43 2
13.214 4,53 4
25.400 7,09 4
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und Saudi-Arabien Uber die drittgroRten Erddlreser-
ven der Welt (BGR 2019a). Das Land ist mit einer
Jahresforderung von 224 Mio.t der flinftgroRte
Erddlproduzent der Welt. Rund 70 % der gesam-
ten Férderung stammen aus den Olsanden, die in
der Provinz Alberta lagern. Dort befindet sich auch
der Grol¥teil der konventionellen Erdodllagerstatten.
Weitere befinden sich in der westlichen Nachbar-
provinz Saskatchewan sowie vor der Kiiste Neu-
fundlands und Labradors (NRCAN 2019b).

Die Olsandférderung wurde im Jahr 1967 aufge-
nommen. Im Jahr 2000 lag die Olsandférderung
noch bei rund 35 Mio. t, im Jahr 2017 bereits bei
etwa 156 Mio. t. Etwa 55 % der Olsandférderung
werden mittels In-situ-Verfahren gewonnen, die
verbleibenden 45 % aus Tagebauen gefordert. Das
aus den Olsanden gewonnene Erdél/Bitumen hat
durch seine hohe Dichte und Zahflissigkeit ver-
gleichsweise unglnstige Eigenschaften und muss
zu sogenanntem Syncrude aufgearbeitet werden
(NRCAN 2019b).

Etwa 80 % der Erddlférderung werden, fast aus-
schliellich, in die USA exportiert. In den vergan-
genen Jahren unternahm Kanada Anstrengungen,
seine Erddlexporte in die asiatischen Schwellenlan-
der zu diversifizieren. Da die Produktionsmengen
in den letzten Jahren rapide gestiegen sind und die
Pipelineinfrastruktur fir den Transport zunehmend
an Kapazitatsgrenzen sté3t, nimmt der schienen-
gebundene Erd6élumschlag zu. Rohdl- und Rohdl-
produktexporte stellten im Jahr 2016 rund 15 %
der gesamten kanadischen Exporte dar.

Das Erdol-Pipeline-Netz ist sowohl national als
auch bis in die USA sehr gut ausgebaut. Vor allem
der Osten der USA mit Chicago und Detroit ist gut
angebunden, aber auch entfernte Gebiete wie
Wyoming und Oklahoma im Zentrum der USA. Im
Zuge der Ausweitung der Olsandférderung sind
neue Pipelineprojekte in Planung. Kanadas Erd-
Olsektor ist privatisiert. Es gibt eine grof3e Zahl an
kanadischen Gesellschaften, wie beispielsweise
Suncor, dem gréfRten kanadischen Erddlproduzen-
ten und fihrenden Erdgasfoérderer. Dariiber hinaus
sind insbesondere US-amerikanische und chine-
sische Erdolgesellschaften an der kanadischen
Olsandférderung und -aufbereitung durch Aufkauf
oder Beteiligungen an Firmen oder den direkten
Erwerb von Lizenzen beteiligt (CAPP 2019).

Die 14 Raffinerien Kanadas haben eine Kapazi-
tat von etwa 93 Mio. t pro Jahr; drei davon liegen
in Alberta, die Ubrigen an der Westkuste und vor
allem in den dichter besiedelten dstlichen Landes-
teilen. Mineraldl ist mit einem Anteil von knapp
40 % am Primarenergieverbrauch der wichtigste
Energietrager des Landes.

Kanada ist der viertgrof3te Erdgasproduzent der
Welt. Neben konventionellen Erdgasvorkommen
besitzt das Land bedeutende nicht-konventionelle
Vorkommen an Schiefergas, Tight Gas sowie Koh-
leflézgas.

Die Erdgasreserven in Kanada beliefen sich Ende
2017 auf rund 2.040 Mrd. m® (Rang 17; 1 % Welt-
anteil), die Ressourcen werden auf 34.201 Mrd. m3
(Rang 4; 5,4 % Weltanteil) geschatzt (BGR 2019a).

In Kanada wurden im Jahr 2017 rund 176 Mrd. m?
Erdgas gefordert. Der weitaus Uberwiegende Teil
stammt aus dem Westkanadischen Becken und
hier besonders aus Alberta (zwei Drittel der Forde-
rung Kanadas) sowie British Columbia. Ein gerin-
ger Prozentsatz der Erdgasproduktion stammt aus
den derzeit einzigen Offshore-Feldern Kanadas
vor den Kisten Nova Scotias im Atlantik. Darliber
hinaus werden groRere Mengen an Erdgas vor der
Pazifikkiste Kanadas vermutet, allerdings verhin-
dern Moratorien seit 1972 deren Erschlief3ung.

Neben der Férderung aus konventionellen Vorkom-
men, die wegen der allmahlichen Erschépfung der
Lagerstatten ricklaufig ist, wird Erdgas zunehmend
aus Tight-Gas-Lagerstatten gewonnen. Weiterhin
gelang es Kanada seit 2005, weltweit als zwei-
tes Land Uberhaupt, erfolgreich die bedeutenden
Schiefergasvorkommen im Westen des Landes zu
erschliellen. Tight Gas und Schiefergas zusammen
werden nach Schatzungen rund 80 % der Forde-
rung im Jahr 2035 ausmachen. Die Erschlieffung
und Nutzung der Schiefergaslagerstatten wird in
Kanada, ebenso wie in Deutschland, insbesondere
wegen des Einsatzes der Hydraulischen Stimulation
(,Fracking®), kontrovers diskutiert. Im Osten des
Landes bestehen in einigen Provinzen Moratorien.

Der Erdgasmarkt ist eng mit dem US-amerika-
nischen Markt verbunden. Einziges Exportland
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Kanadas fiir Erdgas sind die Vereinigten Staaten,
die gut 50 % der Erdgasproduktion Kanadas im
Jahr 2017 abnahmen. Die bestehenden Pipeline-
netze leiten Erdgas aus den Quellen in Westkanada
Uberwiegend zu Verbrauchern entlang der ameri-
kanischen Westkuste und im Mittleren Westen der
USA. Der Osten Kanadas mit den Industriezent-
ren in Ontario und Québec hingegen bezieht Erd-
gas aus den USA als auch Uber transkanadische
Pipelines sowie ein Flissigerdgas(LNG)-Anlan-
determinal an der Atlantikkiste. Der Importanteil
aus den USA hat zugenommen, da auf Grund der
Schiefergasproduktion im Nordosten der USA ein
groReres Angebot bei kiirzerem Transportweg zur
Verfliigung steht. Vor diesem Hintergrund und mit
Blick auf einen prognostizierten Bedarfsanstieg in
Ontario und Québec werden die transkanadischen
Pipeline-Transportkapazitaten seit einigen Jahren
ausgebaut (NRCAN 2019b).

Insgesamt hat der Schiefergasboom in den USA
im letzten Jahrzehnt zu einem grofRReren Erdgas-
angebotim nordamerikanischen Markt gefihrt und
in der Folge zu deutlich gesunkenen Erdgasprei-
sen. Vor diesem Hintergrund ist Kanada bestrebt,
weitere Absatzmarkte fir Erdgas zu erschlieRen.
Vor allem im Westen des Landes befinden sich
zahlreiche Flussigerdgas(LNG)-Verladeterminals
in der Projektierung, um den asiatischen Raum
Uber den Pazifik als Markt zu erschlieBen. In Bau
befindet sich allerdings noch keines.

Kanada zahlt zu den bedeutenden Kohlelandern.
Im Jahr 2017 verfugte es mit4,35 Mrd. t iber 0,6 %
der weltweiten Reserven an Hartkohle und belegte
damit Weltrang 12. Die Hartkohlenressourcen wer-
den auf rund 183 Mrd. t (1 %, Rang 7) geschéatzt.
Die Forderung belief sich 2017 auf rund 52 Mio. t
(0,8 %, Rang 11) bei einem Verbrauch von rund
29 Mio. t (0,4 %, Rang 18). Kanada exportierte
31 Mio. t Hartkohle hauptsachlich nach Asien,
von denen rund 90 % auf Kokskohle entfielen. Die
kanadischen Importe — vorrangig aus den USA —
betrugen 7,5 Mio. t (NRCAN 2019b).

Hervorzuheben ist der hohe Anteil von Kokskohle
an der Hartkohlenférderung und den -exporten. Mit
26,9 Mio. t entfiel 2017 rund die Halfte der kana-
dischen Hartkohlenférderung auf Kokskohle. Die
kanadische Kokskohlenforderung wird fast voll-

standig exportiert und macht Kanada zum dritt-
groéfiten Kokskohlenexporteur der Welt (rund 9 %
Weltexportanteil) nach Australien und den USA.
Deutschland importierte 2017 insgesamt rund
12,9 Mio. t Kokskohle fir die Roheisenerzeu-
gung bzw. Stahlindustrie. Davon stammten rund
1,5 Mio. t Kokskohle aus Kanada.

Bezogen auf Weichbraunkohle verfiigte Kanada im
Jahr 2017 mit 2,2 Mrd. t Gber 0,7 % der weltweiten
Reserven und belegte damit Rang 19. Die Ressour-
cen werden auf rund 118 Mrd. t (2,7 %, Rang 9)
geschatzt. Die Férderung betrug 9,2 Mio. t (0,9 %,
Rang 18). Die Kohlenvorkommen in Kanada kon-
zentrieren sich hauptsachlich auf die westlichen
Provinzen British Columbia, Alberta und Saskat-
chewan. Gegenwartig gibt es in Kanada 19 aktive
Kohlengruben (Tagebaue; NRACN 2019c).

Der Uuberwiegende Anteil des kanadischen
Gesamtkohleverbrauchs entfallt auf die Strom-
erzeugung. In Saskatchewan wurde ein 120 MW-
Block des Braunkohlekraftwerkes Boundary Dam
des Betreibers SaskPower nachtraglich mit einer
CO,-Abscheidung (Oxyfuel-Verfahren) ausgestat-
tet. Seit 2014 wird dartber rund 1 Mio. t CO, pro
Jahr abgeschieden, welches per Pipeline zum
Erdolfeld Weyburn transportiert und dort verpresst
wird. Das CO, tragt dabei zur Erhéhung des Ent-
6lungsgrades (Enhanced Oil Recovery, EOR) und
somit auch zur Wirtschaftlichkeit des CO,-Abschei-
dungs- und Speicherungsprojektes (Carbon cap-
ture and storage, CCS) bei.

Kanada ist Mitglied der Internationalen Allianz
gegen Kohle (Powering Past Coal Alliance) und
plant, ebenso wie Deutschland, den Kohleausstieg
bis 2030. Wahrscheinlich wird es aber Ausnahmen
fur Anlagen/Kraftwerke geben, die ber Mechanis-
men zur Abscheidung und Speicherung ihrer Koh-
lendioxidemissionen (CCS) verfigen (PPCA2019).

Der Import von Uran nach Deutschland wird auf
Grund des Ausstiegs aus der Atomenergie von
Deutschland in den kommenden Jahren sehr stark
reduziert werden. Nichtsdestotrotz z&hlt Kanada
mit Australien und Kasachstan zu den fuhrenden
Uranproduzenten und verfugt mit rund 228.000 t
Uran Uber 18 % der globalen Reserven und damit
Uber die zweitgroten Vorrate weltweit. Daher soll
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das Thema in dieser Studie zumindest kurz Erwah-
nung finden.

Die Uranressourcen belaufen sich auf rund
1,46 Mio. t (13 % Weltanteil; Rang 2). 2017 betrug
die Uranférderung tber 13.000 t (22 % der Welt-
produktion; Rang 2; BGR 2019). Alle aktiven Uran-
bergwerke liegen im Athabasca-Becken in der Pro-
vinz Saskatchewan und zdhlen zu den weltweit
grolten Lagerstatten. Die Bergwerke McArthur
River und Cigar Lake sind die beiden grofiten und
produktionsstarksten Gruben der Welt. Im globa-
len Vergleich weisen diese sehr hohe Urangehalte
von bis zu 15 % auf. Zu den Hauptproduzenten in
Kanada zahlen die Firmen Cameco (CAN), Orano
(FRA; ehemals Areva) und Uranium One (CAN/
RUS). Mehr als 80 % des in Kanada geférderten
Urans werden weltweit exportiert (darunter auch
nach Deutschland). Auf Grund des stagnierenden
globalen Uranbedarfs, der mit niedrigen Spot-
marktpreisen einhergeht, reduzieren weltweit viele
Bergwerke ihre Produktion oder stellen sie zeit-
weise ganz ein, darunter auch marktdominierende
Bergwerke in Kanada (McArthur River, Key Lake,
McClean Lake, Rabbit Lake). Die Reduzierung
der Forderung soll die derzeitigen groRen Uran-
mengen auf dem Weltmarkt verringern. Trotzdem
existieren weiterhin zahlreiche Uranexplorations-
projekte in Kanada.

Kanada verfligt iiber 19 Kernreaktoren (18 in Onta-
rio und einen in New Brunswick), die rund 15 % des
Strombedarfs des Landes decken. Kernenergie gilt
in Kanada als vergleichsweise ,saubere” Energie
und als zukunftstrachtig. In den nachsten 15 Jah-
ren investiert Kanada rund 25 Mrd. CAD (rund
16,5 Mrd. €) in die Modernisierung bestehender
Reaktoren. Das Land nimmt eine weltweit domi-
nierende Rolle bei der kerntechnischen Forschung
und Entwicklung auf den Gebieten Reaktorsys-
teme und Medizin ein. Wichtigstes Exportgut sind
die von der staatlichen Atomic Energy of Canada
Limited (AECL) entwickelten CANDU-Reaktoren
(CANada Deuterium Uranium). Derzeit operieren
31 CANDU-Reaktoren in sieben Landern.
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Das folgende Kapitel stellt den Bedarf an Tech-
nologien zur Aufrechterhaltung und Weiterent-
wicklung der kanadischen Industrie, vor allem im
Bergbau- und Explorationsbereich, dar.

Abseits der in Kapitel 6.1 aufgezeigten Trends
im Bereich Windkraft und Solarenergie gibt es
branchenweit angeschlossene und sich teils
Uberschneidende Sektoren, in denen die kanadi-
sche Bergbauindustrie sowohl auf akademischer
als auch politischer und wirtschaftlicher Ebene
umweltfreundliche Praktiken und Weiterentwick-
lungen vorantreibt. Deutschland geniel3t, wie
bereits erwahnt, einen guten Ruf und ist mit seinen
qualitativ hochwertigen Produkten ein geschatzter
Geschaftspartner (vgl. Kap. 4). Im Folgenden wer-
den exemplarisch einige Teilbereiche dargestellt,
in denen deutsche Unternehmen das Potenzial zur
Zusammenarbeit mit kanadischen Unternehmen
auf den verschiedenen Ebenen nutzen kdnnen.

Erneuerbare Energien spielen in der Energiever-
sorgung Kanadas eine bedeutende Rolle. Mit der
Nutzung von rund 100 Mio. toe (= Tonnen Ol-Aqui-
valent) jahrlich (2017) aus erneuerbaren Energien
(17 % des kanadischen Primarenergieverbrauchs)
gehort Kanada zu den Top-5-Verbraucherlandern
der Welt. Rund 66 % des kanadischen Stroms
werden aus erneuerbaren Energien gewonnen. Im
Vergleich dazu waren es im Jahr 2017 in Deutsch-
land nur 36,2 %. Derzeit stehen rund 98.600 MW
an installierter Leistung in Kanada aus erneuerba-
ren Energien zur Stromerzeugung zur Verfligung
(5 % Weltanteil; Rang 6). Der zentrale Energietra-
ger ist die klassische Nutzung von Wasserkraft.
Kanada ist der zweitgroRte Produzent von Ener-
gie aus Wasserkraft weltweit. Aber auch Biomasse
und ,moderne® erneuerbare Energien, wie Wind-
kraft und (untergeordnet) Solarenergie, gewinnen
im Stromsektor an Bedeutung. Der Anteil betragt
bereits rund 7 %. Insbesondere der Ausbau der
Windkraft wird derzeit vorangetrieben. Neben der
Stromerzeugung werden erneuerbare Energien
vor allem im Warmesektor in Form von Biomasse
(Holz, Holzpellets) eingesetzt. Rund 5 % der kana-
dischen Haushalte nutzen ausschlieRlich Holz zur
Warmeerzeugung.

Die Internationale Energieagentur (IEA) hat fest-
gestellt, dass der globale Energiesektor einer
grundlegenden Transformation unterzogen wer-
den muss, um dem Klimawandel langfristig und
substanziell entgegenwirken zu koénnen. Dies
bedeutet, dass sich der Anteil der erneuerbaren
Energien an der Gesamtkapazitat von 15 % im
Jahr 2015 auf 65 % im Jahr 2050 erhdhen muss,
um die langfristigen Klimaziele zu erreichen (IEA
2017).

Diese notwendige Energiereform befindet sich
derzeit in Umsetzung, wobei unterschiedliche poli-
tische Strategien der teiinehmenden Lander Maf3-
nahmen unterschiedlich intensiv vorantreiben (IEA
2016). Die IEA erwartet zwischen 2015 und 2021
einen Anstieg von 825 Gigawatt (GW) oder 42 %
fur die erneuerbare Energiewirtschaft (IEA 2016).

Mit der erhdhten Nachfrage nach Solarzellen steigt
auch die Nachfrage der fur deren Herstellung und
den Ausbau der Infrastruktur bendtigten Metalle
und Rohstoffe wie insbesondere Kupfer (CLEAN
ENERGY CANADA 2017).

Dies ist nicht nur eine Herausforderung, sondern
auch eine Chance, insbesondere flir die kanadi-
sche Bergbauindustrie. Diese kann in erheblichem
MaRe die Rohstoffe fiir diese Transformation lie-
fern.

2017 stellte die globale Solarindustrie 94 GW mehr
Leistung in die Netze als im Vorjahr. Das sind Gber
65 % der Kapazitat des gesamten Netzes Kana-
das (STATCAN 2019). Es wurde somit ein neuer
Rekord aufgestellt, da die Solarindustrie in den
letzten Jahren jahrlich erheblich expandierte.

Eine Lebenszyklusanalyse, welche von Environ-
ment Canada und Natural Resources Canada
durchgefuhrt wurde, belegt, dass solare Photovol-
taik (PV)-Technologien geringere negative Auswir-
kungen auf die Umwelt haben als die Nutzung fos-
siler Brennstoffe (GOVERNMENT OF CANADA 2012).
Wahrend des normalen Betriebes von Solaran-
lagen werden keine Treibhausgase oder andere
Schadstoffe freigesetzt. Die Energy Payback Time
(EPBT) hat sich uber die letzten Jahre erheblich
verringert. Mittlerweile liegt diese bei ungefahr
einem Jahr. Geringe Mengen von Schwermetallen
und anderen Chemikalien wie Kadmium und Blei
entstehen wahrend der Herstellung von PV-Zel-
len. Dieser Effekt kann durch Recycling reduziert
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werden. Die Wassernutzung ist bei Solarenergie
minimal. Fir die Installation von Solarzellen wer-
den immer noch erhebliche Flachen bendtigt.
Diese Negativeffekte kénnen durch die Nutzung
von Brachland und Odland ausgeglichen werden.

Fur den kanadischen Bergbau ergeben sich aus
diesen Entwicklungen Méglichkeiten auf zwei Ebe-
nen. Zum einen besteht die Mdglichkeit, die Roh-
stoffe, die fur die Umsetzung umweltfreundlicher
Energiegewinnung notwendig sind, international
zu liefern. Zum anderen besteht auf der operativen
Ebene die Mdglichkeit, dass Bergbauunternehmen
ihre eigenen Bergwerke mit Wind- und Solartech-
nologien zur Energiegewinnung ausstatten und so
eine umweltfreundlichere Gewinnung der bendtig-
ten Rohstoffe vorantreiben.

Kanadas Bergbauindustrie geht hier mit gutem
Beispiel voran und bindelt seine Bemuhungen im
Programm ,Towards Sustainable Mining (TSM)*.
Die teilnehmenden Mitglieder der ,Canadian
Mining Association (MAC)“-Initiative demonstrie-
ren die Nutzung von ,best practice®-Richtlinien
und Berichtsprotokollen gegenlber verschiedenen
Interessengruppen auf einer jahrlichen Basis. Die
Teilnahme am TSM-Programm ist fuir MAC-Mitglie-
der fur ihre Bertriebe in Kanada verpflichtend. Es
gibt den Unternehmen Werkzeuge an die Hand,
um Risiken zu managen, Resultate zu messen
und Fortschritte in drei Kernbereichen zu ermog-
lichen. Diese Kernbereiche sind Gemeinschaften
und Menschen, Energie und Umwelt (MAC 2019).

Die Zielsetzungen in diesen Bereichen umfassen
die erfolgreiche Zusammenarbeit mit ortsansassi-
gen Interessengemeinschaften, Mitarbeitern einen
sicheren und gesundheitsschonenden Arbeitsplatz
zu bieten, Negativeinflisse auf die Umwelt zu mini-
mieren, den Ausstol’ von Treibhausgasen zu ver-
mindern und die Energieeffizienz zu verbessern.
Die Unternehmen bewerten sich jahrlich anhand
einer Serie von Protokollen. Diese Bewertung fin-
det auf Betriebsebene statt. Der Abschlussbericht
wird an die MAC gesendet, welche diesen dann
veroffentlicht.

MAC ist der erste Industrieverband weltweit, der
die Performance seiner Mitglieder extern bewer-
ten Iasst. In den zehn Jahren seines Bestehens
hat sich die Performance der Mitglieder dadurch
teilweise massiv verbessert. Fur Mitglieder, wel-
che sich besonders durch ihr Engagement in der

Gemeinschaft oder durch ihren Einsatz im Umwelt-
bereich auszeichnen, verleiht MAC jedes Jahr den
Excellence Award (MAC 2019). Die branchenweite
Anerkennung durch diese Verleihung bietet den
Unternehmen einen zusatzlichen Anreiz, die vor-
gegebenen Richtlinien dieser Initiative einzuhalten.
In der Konsequenz haben der Umweltschutz und
Investitionen in klimaneutrale und umweltfreundli-
che Prozesse und Maschinen einen entsprechend
hohen Stellenwert bei den teilnehmenden Unter-
nehmen, vor allem auf Geschaftsfihrungs- und
strategischer Ebene.

Einige Verbande haben das TSM-Programm
sowohl kanada- und weltweit bereits Ubernommen.
British Columbia und Québec sind im Begriff, dem
Beispiel des TSM-Programms zu folgen. Auch
international wird es zunehmend rezipiert. Die
Finnish Mining Association, die Camara Argentina
de Empresarios Mineros (CAEM), die Botswana
Chamber of Mines und nun auch die Chamber of
Mines of the Philippines (COMP) haben bereits
oder sind, zum Zeitpunkt der Veréffentlichung die-
ser Studie, dabei, das TSM-Programm zu imple-
mentieren. COMP ist der erste asiatische Berg-
bauverband, der TSM Ubernimmt, und der vierte
Verband in weniger als zwei Jahren (CISION
2017). Im September 2019 hat das Instituto Bra-
sileiro de Mineragéo (IBRAM), der nationale Berg-
bauverband Brasiliens, bekannt gegeben, dass es
als Konsequenz der Bergbauungliicke der vergan-
genen Jahre nun auch die Initiative TSM anneh-
men wird (IM 2019).

Das TSM-Programm ist nur fir Mitglieder der
Mining Association of Canada verbindlich. Eine
MAC-Mitgliedschaft ist generell fir Bergbauunter-
nehmen in Kanada jedoch nicht verpflichtend. Um
einen landesweiten Qualitatsstandard bezuglich
Nachhaltigkeit in der Bergbauindustrie sicherzu-
stellen, sind verbindliche industrieweite Regula-
rien winschenswert.

Neben dem kanadischen Gesetzgeber hat auch
die Industrie erkannt, dass erneuerbare Energie-
I6sungen im kanadischen Bergbau an Bedeutung
gewinnen. Der Fokus liegt hierbei eindeutig auf
Windkraft- und Solaranlagen und nur in deutlich
geringerem MaRe auf der Energiegewinnung
durch Wasserkraft. Diese kommt mehrheitlich
in anderen Industrien zur Anwendung. Erneuer-
bare Energien bringen langfristig einige Vorteile
mit sich. Neben der Senkung der Betriebskos-
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ten kdénnen diese Losungen den Unternehmen
helfen, sich gegen volatile Energiepreise abzusi-
chern. Zudem werden Treibhausgasemissionen
reduziert, was gleichzeitig den Kostenfaktor der
CO,-Steuer abschwacht. Die Sicherstellung der
sozialen Betriebsgenehmigung ,license to ope-
rate“ durch Verringerung der lokalen Larmemis-
sionen und der Luftverschmutzung sowie die Ver-
besserung des Energiezugangs in abgelegenen
Regionen werden zusatzlich unterstitzt, wenn das
Bergbauprojekt netzunabhangig ist und die Instal-
lation auferdem zur Elektrifizierung umliegender
Gemeinden genutzt werden kann (CCSI 2018).

Fallbeispiel: Erneuerbare Energien

Das Diavik-Bergwerk in den Northwest-Terri-
tories ist das nordlichste Bergwerk der Welt,
das seinen Strombedarf teilweise durch Wind-
energie deckt. Es wurde bis 2012 ausschliel3-
lich mit Strom aus Dieselaggregaten versorgt.
Das bedeutete in diesem Fall, dass jedes Jahr
50 Mio. Liter Treibstoff ber eine 353 km lange,
nur im Winter gefrorene EisstraRe transportiert
werden mussten. Jedes Jahr kostete dies das
Unternehmen 70 Mio. CAD.

2006 realisierte sich dann das Risiko, sich aus-
schlieRlich auf eine Energiequelle zu verlassen.
Der Winter war ungewohnlich mild und die Eis-

Energiekosten machen bei Bergbauunternehmen
bis zu einem Drittel der Gesamtkosten aus, was sie
im Interesse der Wirtschaftlichkeit zu einer Kom-
ponente macht, die intensiv verwaltet und regel-
maRig auf Effizienzsteigerung gepruft wird. Zudem
ist die Nachfrage fiir die CO,-Reduktion in diesem
Sektor aktuell und zuklnftig unvermeidlich: Elek-
trifizierung ist ein Weg, um dies zu erreichen. Bis
zu 40 % des Energieaufwands eines untertagi-
gen Bergwerks werden allein fiir den Betrieb der
Bewetterungssysteme aufgewendet. Da der Ein-
satz von Dieselmotoren einen deutlich hdheren
Frischluftbedarf mit sich bringt, ist die Umstellung
von Diesel- auf elektrischen Betrieb nicht nur wirt-
schaftlich sinnvoll, sondern ermoglicht aufgrund
der geringen Emission auch ein hdheres Maf} an
Gesundheit und Sicherheit vor Ort (EY 2019).

In Kanada wird also sowohl politisch als auch wirt-
schaftlich in einen nachhaltigen Bergbau investiert.
Dies ist aus Sicht deutscher Unternehmen, welche
ebenfalls die Notwendigkeit solcher Investitionen
erkannt haben, zu begriiRen. Da im Bereich der
erneuerbaren Energien weltweit ein Wachstum zu
verzeichnen istund Kanada tber einen erheblichen
Teil der dafiir bendtigen Rohstoffe verfligt, besteht
hier ein bisher nicht voll ausgeschopftes Potenzial
fir deutsche Unternehmen, Partnerschaften auf
unternehmerischer Ebene einzugehen.

stralde konnte nur sehr spat konstruiert werden,
schmolz sehr friih und erreichte nie ihre volle
Tragkraft. Einige Millionen Liter Diesel mussten
in diesem Jahr mit stark erhéhten Kosten ein-
geflogen werden.

Nach der Installation der 100 Meter hohen Wind-
turbinen, jede mit einem Enercon E70 Generator
ausgestattet und eigens an die harschen Wet-
terverhaltnisse angepasst, sparte das Unter-
nehmen 2013 allein 5 Mio. CAD an Treibstoff-
kosten. Die Investition in die Turbinen in Hohe
von 31 Mio. CAD soll sich in acht Jahren rentiert
haben (CANADIAN MINING & ENERGY 2014).

Nach aktuellen Zahlen aus dem Jahr 2018 sind
weniger als 1 % der im Bergbau eingesetzten
Fahrzeuge derzeit batteriebetrieben. Laut der Ein-
schatzung eines europaischen Zulieferers dirfte
sich der Wandel jedoch rasch vollziehen und die
Mehrheit der LKWs und Lader in den nachsten
sieben bis zehn Jahren durch elektrische Gerate
ersetzt werden. Dies geschehe nicht zuletzt auf
Grund der Fortschritte in der Technologie und der
sinkenden Kosten von Lithium-lonen-Batterien
(BLOOMBERG QUINT 2018).
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Fallbeispiel: Elektrifizierung

Goldcorps Borden Bergwerk in Chapleau, Onta-
rio, wird das erste untertagige Bergwerk sein,
das seine gesamte Ausstattung mit elektrischen
Fahrzeugen substituiert. Goldcorp wird fir das
Projekt ,Bergwerk der Zukunft® 5 Mio. CAD aus
dem Clean Growth Programm des Ministeriums
Natural Resources Canada erhalten. Dieses
Programm stellt insgesamt 155 Mio. CAD bereit,
um die Umstellung auf erneuerbare Energien in
der Energie-, Bergbau- und Forstindustrie zu
unterstitzen (CIM Magazin 2019). Nicht nur
das Unternehmen selbst, sondern auch ver-
schiedene Interessengruppen profitieren von
der Umstellung von einer Dieselflotte auf bat-
teriebetriebene Fahrzeuge. Durch das Projekt
werden circa 250 neue Arbeitsplatze geschaf-
fen. Die Abschaffung von Diesel verbessert die
Arbeitsbedingungen durch die Entfernung von
Dieselpartikeln und Gasen wie Stickoxide und
Schwefeldioxide aus der Luft erheblich (CIM

Einhergehend mit der Elektrifizierung gewinnt
auch das Thema Automatisierung immer mehr an
Bedeutung. Die Elektrifizierung wird die Automa-
tisierung und den Einsatz des Internet der Dinge
(IoT) beschleunigen, da zuverlassigere Elektro-
motoren weniger Wartung und menschliche Ein-
griffe erfordern. Mit der Elektrifizierung werden die
Automatisierung durch Drohnen, autonome Fahr-
zeuge und ferngesteuerte Betriebssysteme in den
Bergbaubetrieb eingefuhrt (EY 2019). Bereits jetzt
fuhren die fortschrittlichsten Bergbauunternehmen
eine Reihe von technologischen Prozessen wie
das Bohren und Transportieren der Rohstoffe mit
Hilfe von Robotern durch. Noch gilt dies jedoch
nicht fur die Mehrheit des Marktes. Analysten
von Technavio prognostizieren ein Wachstum
des Robotik-Marktes in der Bergbauindustrie um
durchschnittlich 27 % bis 2022 (MINING.com 2019).

Eine weitere Entwicklung ist auch auf dem kana-
dischen Markt der Trend zu immer tieferen Berg-
werken. Anfang des Jahres 2018 kindigte das
Bergbauunternehmen Glencore an, dass es fast
eine Mrd. CAD fiir den Abbau von neuem Erz in
einer Teufe von 2.500 Metern unter Tage investie-
ren wirde.

Magazin 2019). Durch die Umstellung werden
ungefahr 50 % der gesamten Treibhausgas-
emissionen, ca. 5.000 t CO, pro Jahr, vermieden
und Energie- und Instandhaltungskosten verrin-
gert. Durch die Verringerung an Emissionen wird
das Borden Bergwerk eine um 50 % geringere
Wettermenge bendtigen als ein Betrieb mit her-
kémmlicher Dieseltechnik. Bedenkt man, dass
ca. 15 % der Betriebskosten eines Bergwerks
aus dem Bereich Energienutzung stammen, wird
deutlich, welche Einsparpotenziale in einer ener-
gieeffizienten Unternehmenspolitik liegen. Gold-
corp arbeitet mit Sandvik Mining and MacLean
Engineering zusammen, um ihre Flotte zu elek-
trifizieren. Dabei werden digitale und intelligente
Steuerelemente eingesetzt, inklusive Tele-Fern-
technologien, um die Ausstattungsnutzung zu
maximieren. AuRerdem wird der Einsatz von
Biomasse als Heizenergie in Betracht gezogen
(CIM Magazin 2019).

Das Vorhaben soll 2023 in Betrieb gehen (CANA-
DIAN MINING JOURNAL 2019). Mit zunehmender Teufe
der Bergwerke werden diese teurer und im Betrieb
riskanter. Durch Technologien wie automatisierte
Fahrzeuge unter Tage, Robotik und Bildverarbei-
tungssysteme kénnen Risiken fir die Mitarbeiter
reduziert werden, da z. B. die Fahrzeuge von einer
Ubertagigen Warte aus bedient werden. Dies gilt
z. B. auch fir die Verwendung von Drohnen, die
zunehmend im Explorationsgeschaft zum Ein-
satz kommen. Sie werden aktiv fur die Exploration
schwer zuganglicher Stellen eingesetzt. Drohnen
dienen als Trager verschiedener Messgerate. Aus
der Analyse der Daten, teils mit Big-Data-Techno-
logien, kénnen 3D-Modelle der Vorkommen erstellt
werden, um das Potenzial abzuschatzen (MINING.
com 2019).

Die Nachfrage nach Daten- und Digital-Kompe-
tenzin allen Phasen der Wertschopfungskette des
Bergbaus wird steigen, was die meisten Berufe
neugestalten wird, wenn sich die Mensch-Maschi-
ne-Schnittstelle weiterentwickelt und verbreitet.
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In Vancouver nutzt ein Unternehmen namens
MineSense bereits maschinelles Lernen, um Daten
von Sensoren zu analysieren, die auf Schaufeln,
Baggern und Foérderanlagen zum Material- und
Erztransport installiert sind, in diesem Fall Kupfer,
Nickel, Zink oder Eisen. Die Technologie scannt
die elektromagnetischen Signaturen im Erz und
verwendet Rontgenstrahlen, um Metallkonzentra-
tionen in jeder Schaufelladung oder wahrend der
Bewegung des Erzes entlang eines Bandes sofort
zu erkennen. Hoéhere Prazision und die Fahigkeit
der Echtzeitanpassung an geanderte Erzbedin-
gungen, fohren zu einem geringeren Energie-,
Wasser- und Chemikalienverbrauch und zu weni-
ger Abfall bei der Aufbereitung (THE GLOBE AND THE
MaiL 2018). Die Technik wird bereits aktiv in einem
Kupferbergwerk in British Columbia angewandt.

Einer von Ernst & Young durchgefihrten Umfrage
zufolge sind mittlerweile einige der Bergbaube-
triebe der Auffassung, dass eine intensive Zusam-
menarbeit sowohl mit den Zulieferern (Original
Equipment Manufacturer, OEM) als auch bran-
chenilibergreifend notwendig ist (EY 2019). Die
Kooperation kann fir beide Seiten einen Mehr-
wert schaffen. Eine Partnerschaft zwischen New-
mont Goldcorp, Sandvik und MacLean im Berg-
werk Borden ist ein Beispiel dafir (MM 2019).
Zukunftige Bergwerke werden CO,-reduziert,
elektrifiziert und autonom sein, was die Entwick-
lung und Erprobung neuer Technologien erfordert,
um die Wettbewerbsfahigkeit der Bergbauindus-
trie zu gewahrleisten. Dazu werden nicht nur neue
Steuerungssysteme und Ausristungen bendtigt,
sondern auch effiziente Managementsysteme,
die den zukinftigen Anforderungen an eine nach-
haltige Industrie gerecht werden. Es bedarf einer
neuen Art des Zusammenwirkens innerhalb eines
digitalen Systems, in dem die Datenstrome und
Ablaufe der Bergbaubetriebe und der OEMs syn-
chronisiert sind.

In diesem Sinne ergibt sich auch fur deutsche
Unternehmen in den oben aufgefihrten Themen-
bereichen ein Geschaftspotenzial, welches inten-
siver ausgeschopft werden kann, besonders im
Hinblick auf die Industrieentwicklung in Deutsch-
land mit deutlich weniger aktiven Bergwerken,
aber einer starken Zuliefererbranche.
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7 Finanzierungsmoglichkeiten

Im folgenden Kapitel werden einige Finanzie-
rungsmoglichkeiten und staatliche Programme
vorgestellt, die von kanadischer und deutscher
Seite zur Verfiigung gestellt werden. Dabei kon-
nen z. B. Bergbauprojekte im In- und Ausland
unterstitzt werden, um Abnahmevertrage fir die
deutsche Wirtschaft zu sichern oder aber auch
Exporte und Importe abzusichern, um von deut-
scher Seite aus eine verlassliche Rohstoffversor-
gung zu garantieren.

Von deutscher Seite:

7.1 Garantien fur Ungebundene
Finanzkredite — UFK

Die Garantien fir Ungebundene Finanzkredite
sind Bestandteil der Rohstoffstrategie der Bun-
desregierung. Kreditgeber von Rohstoffvorhaben
im Ausland werden gegen wirtschaftliche und
politische Kreditausfallrisiken abgesichert. Dabei
muss das finanzierte Vorhaben als rohstoffwirt-

schaftlich forderungswirdig beurteilt werden,
also eine Erhéhung der Versorgungssicherheit
der Bundesrepublik Deutschland mit Rohstoffen
zur Folge haben. Das Rohstoffvorhaben muss
technisch und kommerziell ausgereift sein und
die Kreditlaufzeit sollte der wirtschaftlichen Natur
des Vorhabens entsprechen. Des Weiteren ist
der Abschluss eines langfristigen Rohstoffliefer-
vertrags mit einem deutschen Abnehmer Voraus-
setzung fur die Garantielibernahme (Abb. 21;
AGAPORTAL 2019).

Die Ubernahme einer UFK-Garantie muss risiko-
seitig vertretbar sein. Es muss also eine schaden-
freie Rickzahlung des Kredits unter Bertcksich-
tigung der Kreditwilrdigkeit des Kredithnehmers
und der mit der Kreditgewahrung verbundenen
politischen Risiken gewahrleistet sein (AGAPORTAL
2019).

Weitere Informationen sowie Kontaktdaten sind
unter: https://www.agaportal.de/ufk-garantien/
grundlagen-ufk/grundzuege-ufk verfligbar.

Deutsche

Bundesregierung

|
UFK Garantie

|

Kreditvertrag

Bank(en)

Unternehmen/

Projektgesellschaft

Deutscher

Riickzahlung des Kredits

Umsetzung

Abnehmer

Abnahmevertrag

Rohstoffvorhaben

Abb. 21: Struktur der Einbindung einer UFK-Garantie in ein Rohstoffvorhaben (AGAPORTAL 2019).
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7.2 KfW Bankengruppe

Die KfW Bankengruppe bietet unterschiedliche
Forderkredite fir Vorhaben im Ausland. Der KfW-
Unternehmerkredit dient beispielsweise der lang-
fristigen Finanzierung von Investitionen im Aus-
land zu gunstigen Konditionen und richtet sich
vorrangig an in- und auslandische kleine und
mittelstdndische Unternehmen sowie Freiberufler
(KFW 2019). Dieses Programm intendiert insbe-
sondere die Férderung von Forschungs- und Ent-
wicklungsvorhaben technologieorientierter Unter-
nehmen sowie die Férderung von Markteintritts-,
Grindungs- und Aufbauinvestitionen deutscher
Unternehmen (KFW 2019). In diesem Rahmen
finanziert die KfW Neugriindungen, Akquisitio-
nen und Joint Ventures. Forderkredite im Bereich
Umwelt, erneuerbare Energien, Energieeffizienz-
programm fur Produktionsanlagen und -prozesse
sind ebenfalls verflgbar.

Details und Ansprechpartner sind auf der Web-
seite www.kfw.de zusammengestellt.

7.3 Hermesdeckungen

Staatliche Exportkreditgarantien sind ein zentra-
les AuBenwirtschaftsférderinstrument der Bun-
desregierung. Exporteure sollen gegen wirtschaft-
lich oder politisch bedingte Forderungsausfalle
abgesichert werden. Hermesdeckungen werden
zur Verfigung gestellt, wenn die private Wirt-
schaft kein entsprechendes oder ausreichendes
Absicherungsangebot zur Verfligung stellt und
ermdglichen in vielen Féllen erst die notwendige
Absatzfinanzierung eines Geschéafts. Hermes-
deckungen helfen, schwer zugangliche Markte zu
erschlie®en und Geschéaftsbeziehungen in schwie-
rigen wirtschaftlichen und politischen Umfeldern
aufrechtzuerhalten. Hermesdeckungen stehen
grundsatzlich allen deutschen Exportunterneh-
men zur Verfligung, unabhangig von der GroRe
des Unternehmens oder Geschafts. Als besonders
forderungswurdig gelten allerdings kleine bis mit-
telstandische Unternehmen (AGAPORTAL 2019).

7.4 Forderprogramme des Bundes
Weitere Forderprogramme sind auf bestimmte

Technologien oder die Unterstltzung spezifischer
Forschungs- oder Wirtschaftszweige ausgelegt.

Derartige Forderprogramme gibt es beispiels-
weise seitens des Bundesministeriums fur Wirt-
schaft und Energie (BMWi) im Bereich Innovation
und neue Energietechnolgien und seitens des
Bundesministeriums fiir Bildung und Forschung
(BMBF) im Bereich Energieeffizienz, umwelt-
entlastende Technologie sowie Materialinnova-
tion und Ressourceneffizienz. Informationen zu
aktuellen Foérderprogrammen und Ausschreibun-
gen konnen direkt Uber die Ministerien bezogen
werden.

Von kanadischer Sceite:

7.5 Investissement Québec

Investissement Québec bietet Finanzierungs-
maoglichkeiten im Rahmen der Realisierung von
Bergbauprojekten, aber auch fiur die Expansion
innerhalb eines Markts oder beim Einstieg in einen
neuen Markt sowie bei der Entwicklung von neuen
Technologien oder innovativen Neuerungen.

Investissement Québec bietet Finanzierungslo-
sungen, wie z. B. Darlehen zu wettbewerbsfahi-
gen Zinssatzen, Darlehensgarantien oder Quasi-
Eigenkapitalfinanzierungen in Form von Anleihen
oder nachrangigen Schuldverschreibungen. Die
Bergbauprojekte mussen sich in Québec befin-
den und die Voraussetzung bei Eigenkapitalfinan-
zierung ist mindestens ein PEA (Pre-economic
assessment) und bei Fremdkapitalfinanzierung
mindestens eine ,Definitive Feasibility Study*. Aus-
landische Unternehmen werden genauso unter-
stutzt wie kanadische Unternehmen, solange das
Projekt gute Renditeaussichten hat und Québecs
wirtschaftliche Entwicklung vorantreibt.

7.6 Ressources Québec

Ressources Québec ist eine Tochterinstitution von
Investissement Québec und besteht aus zwei Ein-
heiten:

+ SOQUEM (Société québécoise d’exploration
minére), zustandig fur die Bergbauindustrie
und

+  SOQUIP (Société Québécoise d'initiatives
petroléres) zustandig fir die Ol- und Gas-
industrie.
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Ressources Québec unterstiitzt Rohstoffunter-
nehmen in jeder Phase ihrer Bergbauprojekte
von der Exploration bis hin zur Aufbereitung. Es
wird ein umfassendes Portfolio an Finanzierungs-
produkten, wie Aktienanlagen, Schuldverschrei-
bungen und unterschiedlichen Arten von Darle-
hen angeboten. Auch hier werden auslandische
Unternehmen genauso unterstitzt wie kanadische
Unternehmen, solange das Projekt gute Rendite-
aussichten hat und Québecs wirtschaftliche Ent-
wicklung vorantreibt.

7.7 Flow-Through Shares

Auf Bundesebene gehdren die so genannten
Flow-Through Shares zu den gangigsten Finan-
zierungsinstrumenten. Dabei handelt es sich um
Aktien (oder das Recht, Aktien zu erwerben), die
es dem Investor erlauben, eine Steuergutschrift
geltend zu machen und somit seine zu zahlende
Einkommenssteuer im Jahr des Kaufes zu min-
dern. Daneben gewahren die Provinzen British
Columbia (20 %), Saskatchewan (10 %), Mani-
toba (30 %) und Ontario (5 %) weiterfuhrende
Steuergutschriften, die sich auf den Provinzanteil
der Einkommenssteuer beziehen. Québec bietet
mit 150 % das groRte Steuereinsparpotenzial.
Die Steuervorteile kdnnen allerdings lediglich in
Kanada geltend gemacht werden. Durch Flow-
Through Shares sollen Investitionen in die Explo-
ration und Entwicklung von Rohstoffvorhaben in
Kanada vorangetrieben werden, dabei sollen vor
allem junge, anfanglich finanzschwache Unterneh-
men (Juniors) gefordert werden.

Nahere Informationen kénnen Ulber die Canada
Revenue Agency www.cra.gc.ca oder bei der
Investitionsabteilung der kanadischen Botschaft
in Berlin bezogen werden.
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Kanada ist ein Land mit konstant sicheren Bedin-
gungen fur langfristige Investitionen, u.a. auf
Grund seines niedrigen Landerrisikos, und bietet
auBerdem zahlreiche Investitionsmdglichkeiten.
Das Rohstoffpotenzial Kanadas ist erheblich. Zahl-
reiche Explorationsprojekte laufen aktuell neben
bestehenden Bergbaubetrieben, vor allem in den
nordlichen schwer zu erreichenden Gebieten, wo
die Rohstoffvorkommen noch nahezu unangetas-
tet sind. Viele Plane der Regierung, aber auch der
einzelnen Provinzen beschaftigen sich mit dem
Ausbau der Infrastruktur dieser Gebiete, um den
Zugang zu den Rohstoffen zu erleichtern. Bei den
Rohstoffpotenzialen handelt es sich auch um die
fur die E-Mobilitat wichtigen Rohstoffe: Nickel,
Graphit, Kobalt und Lithium, die auf Grund des ste-
tig steigenden Bedarfs immer mehr an Bedeutung
gewinnen. Dadurch ergeben sich in den nachsten
Jahren sowohlim Bergbausektor als auch im Zulie-
ferbereich interessante Investitionsmaoglichkeiten.

Im Bereich Forschung ist Kanada im Bergbau-
sektor sehr aktiv. Im ganzen Land arbeiten For-
schungsinstitutionen zusammen mit der Industrie
an Techniken, um den Abbau und die Aufbereitung
von Rohstoffen effizienter und umweltfreundlicher
zu gestalten. ,Green Mining“ spielt dabei eine
groRe Rolle. Kanada ist sehr erfolgreich, wenn es
z. B. um den Einsatz erneuerbarer Energien auch
im Bergbausektor geht. In diesen Bereichen bie-
ten sich immer wieder Kooperationsmoglichkeiten,
aber auch Investitionspotenziale, sowohl fir For-
schungsinstitute als auch fur Unternehmen.

Neben der Erkundung von neuen Rohstoffpotenzi-
alen wird auch die bestehende Produktion in exis-
tierenden Bergwerken stetig gesteigert, um den
wachsenden Bedarf zu decken. Allein die kanadi-
sche Kobaltproduktion soll bis 2026 um fast 77 %
gesteigert werden.

Betrachtet man auf der anderen Seite die rohstoff-
wirtschaftliche Situation Deutschlands, werden
einige Herausforderungen deutlich. Es besteht
eine hohe Importabhangigkeit bei Metallen und
Energierohstoffen und ein steigender Rohstoffbe-
darfin vielen Sektoren. Die Markte flir mineralische
Rohstoffe bleiben volatil. Eine Diversifizierung von
Lieferquellen seitens der rohstoffverarbeitenden
Industrie ist vor diesem Hintergrund notwendig und
ein wichtiger Schritt in der Versorgungssicherheit.

Gleichzeitig entsteht auf Seiten der Bergbauunter-
nehmen ein starkerer Bedarf, den technologischen
Herausforderungen mit Kooperationen entlang der
gesamten Wertschdpfungskette zu begegnen.

Die vorliegende Studie zeigt, dass Partnerschaften
— in verschiedensten Beteiligungsmodellen — fir
beide Lander erstrebenswert und die entsprechen-
den politischen, wirtschaftlichen und rechtlichen
Bedingungen auf beiden Seiten vorteilhaft fur eine
gute Zusammenarbeit sind.
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Ansprechpartner und Kontakte
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Ansprechpartner und Kontakte
zu Anlaufstellen im Bergbausektor
in Kanada

Von deutscher Seite bieten folgende Ansprech-
partner die Moglichkeit, Fragen und Anregungen
zum Thema Rohstoffe und Bergbau entgegenzu-
nehmen und zu beantworten sowie den passen-
den Ansprechpartner zu finden. Des Weiteren
sind kanadische Partner aufgelistet, mit denen
bereits eine gute Zusammenarbeit besteht. Sollte
Interesse bestehen, mit einer dieser Institutionen
in Kontakt zu treten, steht auch die DERA als
Ansprechpartner zur Verfigung.

Ansprechpartner der deutschen
AuBenwirtschaft

DERA

Die Deutsche Rohstoffagentur (DERA) in der Bun-
desanstalt fir Geowissenschaften und Rohstoffe
(BGR) ist das rohstoffwirtschaftliche Kompetenz-
zentrum und die Informations- und Beratungsplatt-
form fiir mineralische Rohstoffe fur Politik und die
deutsche Wirtschaft.

Kontaktbiro
Telefon: +49 (0)30 36993-226
E-Mail: dera@bgr.de

Kompetenzzentrum Bergbau und Rohstoffe an
der Auslandshandelskammer (AHK) Toronto
Das Kompetenzzentrum ist die erste Anlaufstelle
fur deutsche und kanadische Unternehmen und
Organisationen, die interessiert sind, im Bergbau-
sektor bilaterale strategische Partnerschaften ein-
zugehen und dabei Unterstitzung bendtigen.

Telefon: +1 416 598-3355
https://kanada.ahk.de/kontakt/

Bundesministerium fiir Wirtschaft und
Energie (BMWi), Berlin

Ref. IVB5; Mineralische Rohstoffe und Geowis-
senschaften; Fachaufsicht BGR

Telefon: +49 (0)30 18615-7745
E-Mail: buero-ivb5@bmwi.bund.de

Fachvereinigung Auslandsbergbau und
internationale Rohstoffaktivitaten (FAB) in der
Vereinigung Rohstoffe und Bergbau e. V.

Telefon: + 49 (0)30 315182-0
E-Mail: info@v-r-b.de

Verband Deutscher Maschinen- und Anlagen-
bau e.V. (VDMA)

Telefon: +49 (0)69 6603-0
E-Mail: info@vdma.org

Kanadische Regierungsstellen

Botschaft von Kanada, Berlin

Telefon: +49 (0)30 20312-0
E-Mail: brin@international.gc.ca

Natural Resources Canada (NRCan)

NRCan ist das Ministerium der kanadischen
Regierung fiir Rohstoffe, Energie, Mineralien und
Metalle, Walder, Geowissenschaften, Kartierun-
gen und fernerkundliche Untersuchungen.

https://www.nrcan.gc.ca/home

Indigenous Services Canada
Gatineau, Québec

https://www.canada.ca/en/indigenous-services-
canada.html

Crown-Indigenous Relations and Northern
Affairs Canada
Gatineau, Québec

https://www.canada.ca/en/crown-indigenous-rela-
tions-northern-affairs.html

Environment and Climate Change Canada
Gatineau, Québec

https://www.canada.ca/en/environment-climate-
change.html

Employment and Social Development Canada
Gatineau, Québec

https://www.canada.ca/en/employment-social-
development.html
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The Canadian Institute of Mining,
Metallurgy and Petroleum (CIM)
Montreal, Québec

http://www.cim.org

The Mining Association of Canada (MAC)
Ottawa, Ontario

http://www.mining.ca

Prospectors & Developers Association of
Canada (PDAC)
Toronto, Ontario

http://www.pdac.ca

Alberta — Alberta Energy
Edmonton, Alberta

http://www.energy.gov.ab.ca

British Columbia — Ministry of Energy,
Mines and Petroleum Resources
Victoria, British Columbia

http://www.gov.bc.ca/ener/index.html

British Columbia — Geoscience BC
Geoscience BC ist eine unabhangige gemein-
nutzige Organisation in British Columbia, die
in Zusammenarbeit mit First Nations, lokalen
Gemeinden, der Regierung, Hochschulen und
dem Rohstoffsektor Forschung im Bereich Geo-
wissenschaften durchfiihrt.

http://www.geosciencebc.com/s/Home.asp

British Columbia — ICTINC

In British Columbia wurde das Unternehmen ,Indi-
genous Corporate Training Inc.“ unter indigener
Leitung gegriindet, das speziell ,corporate indige-
nous training“-Kurse anbietet, um Unternehmern
die Kontaktaufnahme und etwaige Verhandlungen
mit indigenen Nationen zu erleichtern.

https://www.ictinc.ca/about-us

Manitoba — Department of Growth,
Enterprise and Trade

Resource Development

Winnipeg, Manitoba

http://www.manitoba.ca/iem/index.html

New Brunswick — Energy and Resource
Development
Fredericton, New Brunswick

https://www2.gnb.ca/content/gnb/en/
departments/erd/natural_resources.html

Newfoundland and Labrador — Natural
Resources
St. John’s, Newfoundland

https://www.nr.gov.nl.ca/nr/mines/index.html

Northwest Territories — Department of
Industry, Tourism and Investment
Yellowknife, Northwest Territories

http://www.iti.gov.nt.ca

Nova Scotia — Department of Lands and
Forestry
Halifax, Nova Scotia

http://www.gov.ns.ca/natr

Nunavut — Department of Economic Develop-
ment and Transportation
Igaluit, Nunavut

https://www.gov.nu.ca/edt

Ontario — Ministry of Energy,
Northern Development and Mines
Sudbury, Ontario

https://www.mndm.gov.on.ca/en

Ontario — Centre for Excellence in Mining
Innovation (CEMI)

CEMI ist ein Experte im Bereich Bergbauinnovatio-
nen. CEMI liefert tragféhige Innovationen zur Ver-
besserung der Produktivitat, Sicherheit, Explora-
tion und Umweltvertraglichkeit im Bereich Bergbau.

https://www.cemi.ca/
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Prince Edward Island — Department of
Communities, Land and Environment
Charlottetown, Prince Edward Island

https://www.princeedwardisland.ca/en/topic/com-
munities-land-and-environment

Québec - Energie et Ressources naturelles
Quebec City, Quebec

https://mern.gouv.qc.ca/en/department/

Québec — Société du Plan Nord

Société du Plan Nord ist eine Regierungsbehoérde
Québecs mit dem Ziel, das Potenzial fir Bergbau,
Energie, Tourismus sowie soziale und kulturelle
Entwicklungen in Québec noérdlich des 45. Brei-
tengrades zu férdern.

https://plannord.gouv.qc.ca/en/spnen/

Québec - Parc industriel et portuaire de
Bécancour (SPIPB)

SPIPB fordert die wirtschaftliche Entwicklung der Pro-
vinz Québec durch den Aufbau und den Betrieb eines
autofinanzierten Industrieparks und Hafenanlagen.

http://www.spipb.com/en/home

Québec — Investissement Québec

Investissement Québec bietet Finanzierungsmog-
lichkeiten, wenn es um die Realisierung von Berg-
bauprojekten geht, aber auch fiir die Expandierung
innerhalb eines Markts oder beim Einsteigen in
einen neuen Markt sowie bei der Entwicklung von
neuen Technologien oder innovativen Neuerungen.

http://www.investQuébec.com/Québec/en/

Québec — Ressources Québec
Ressources Québec ist eine Tochterinstitution von
Investissement Québec.

http://www.investQuébec.com/international/en/
about-us/our-subsidiaries/ressources-Québec.html

Québec — Ministére de I'Energie et des
Ressources naturelles

Der geologische Dienst von Québec bietet eine
kostenlose, fir jeden frei zugangliche Datenbank
mit Informationen zu Bergbauprojekten, Unterneh-

mensinformationen, Geologie und Erzlagerstatten.
Zur Verfigung stehen die Daten in Form von inter-
aktiven Karten, Berichten und bibliographischen
Informationen. Die Datenbank ,Sigéomin“ enthalt
alle geowissenschaftlichen Daten aus Québec der
letzten 150 Jahre. Die Daten wurden wahrend geo-
logischer Kartierungen sowie Prospektionen und
Explorationen durch das Ministerium, Bergbau-
unternehmen oder Universitaten erhoben.

https://mern.gouv.qc.ca/
Zugang zur Datenbank: http://sigeom.mines.gouv.
gc.ca/signet/classes/I1102_indexAccueil ?1=a#

Québec — COREM

COREM ist das groBte Forschungsinstitut in
Kanada, das sich mit der Mineral- und Erzaufberei-
tung beschaftigt.

https://www.corem.qc.ca/en

Saskatchewan — Mineral Exploration and
Mining
Saskatoon, Saskatchewan

https://www.saskatchewan.ca/business/agriculture-
natural-resources-and-industry/mineral-exploration-
and-mining

Saskatchewan Research Council
Saskatoon, Saskatchewan

https://www.src.sk.ca/

Yukon — Department of Energy, Mines,
and Resources
Whitehorse, Yukon

http://www.emr.gov.yk.ca
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